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Non potrai utilizzare più le versione free di Google Drive o Dropbox,  
SecureFiles è a norma GDPR ed  i dati sono ospitati esclusivamente in Italia.  

SecureFiles fornisce alle aziende in modo rapido la propria 
soluzione di backup di file, condivisione di file, sincronizza-
zione ed endpoint aziendale. 

SecureFiles 
è il drive virtuale in cloud  
dove condividere i files aziendali

Conserva i tuoi dati in SecureFiles, sono crittografati e non sarai 
soggetto al data breach, non perderai più alcun dato, tutto sarà 
tracciato per darti visione degli eventi. 
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25% di sconto per gli associati Aiop 

SecureFiles ti aiuta con il GDPR 

Aconet, un marchio nato nel 1995, è una delle prime società di servizi internet in 
Italia. L’azienda è attiva come NASP (Network Application Service Provider) per la 
produzione ed erogazione di applicazioni online e servizi per editoria, farmaceutica, 
automotive, salute. Aconet è un ISP (Internet Service Provider) dedicato al B2B, con 
alta affidabilità delle soluzioni proposte, con un uptime elevatissimo dei servizi 
ospitati. Dispone di datacenter di proprietà dove i sistemi sono monitorati ogni 30 

secondi. Aconet è specializzata nel data protection a livello normativo, cyber security, consulenza globale. Tutti i servizi 
sono erogati in Italia e possono essere usufruiti in Cloud oppure on premise. 
Aconet è certificata ISO 9001:2015 e ISO/IEC 27001:2013, vanta partnership con i Leader della security mondiale e forni-
sce soluzioni al mercato enterprise, dalla piccola azienda alla multinazionale. 
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Per le strutture associate Aiop si applica lo sconto del 25% su tutti i servizi, come: 
 

 CLOUD PBX, con un unico canone gestisci un sistema di collaboration per tutte le tue strutture, numerazio-▪
ne unica, accesso da telefono tradizionale, telefono IP, Softphone, porta il tuo interno con l’ App mobile. In-
stant messaging, trasferimento files. 

 CLOUD SERVER,  amministra il tuo datacenter virtuale completo di switch, storage, ram, cpu e banda, ca-▪
noni per risorse assegnate e non per server. 

 SECURE FILES, il drive per la condivisione aziendale a norma GDPR. ▪

 FUNZIONE DPO, rispetta il GDPR, Aconet ti fornisce l'esperto certificato da nominare, ai sensi del Regola-▪
mento (UE) 2016/679.

Via Simone Martini, 127  - 00142 Roma 
+39.06.659691 - Fax. +39.06.65969200 
comm@aconet.it 
aconet.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Non solo connettività 
Fibra fino a 1Gbps ove coperto. Firewalling, web filtering, antispam, antivirus, Vpn. SD WAN per incrementare 
le performances  nella navigazione, con logiche di fail over. 
 
Cloud & Virtualizzazione 
Colloca i tuoi server presso il nostro datacenter. Web, Posta, Sistemi gestionali/fatturazione elettronica, HR, ap-
plicazioni mission critical.  SecureFiles, Disaster Recovery e Business continuity applicabili ai tuoi workflow.  
Soluzioni innovative di centralino in cloud, massimi risparmi e innumerevoli funzionalità innovative per il cliente. 
 
Consulenza Privacy Gdpr & Cyber security 
Legali esperti della normativa e tecnici specializzati in cyber security. Aconet rileva  vulnerabiità sistemistiche. 
VA, PT,  Web Application Scanning. IPS, AntiDDoS.

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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Afea incarna un nuovo modello di software house che mette al centro dei progetti 
la creazione di valore per i propri clienti. Da sempre l’azienda lavora con l’obiettivo 
di portare innovazione nel mondo della Sanità interpretando un duplice ruolo: quello 
di software house e quello di società di consulenza. 
Questo modello vuole offrire alle organizzazioni sanitarie un vero e proprio percorso 
di cambiamento volto alla trasformazione digitale dei processi e dei servizi 

sanitari e al raggiungimento di importanti obiettivi: 
 

Assicurare al paziente una positiva esperienza nel contatto con la Struttura ▪
Garantire percorsi di assistenza e cura più efficaci ▪
Adottare processi snelli e senza sprechi ▪
Attrarre nuovi pazienti ▪
Valorizzare le competenze e il talento delle proprie risorse. ▪

  
Un modello “oltre la tecnologia” 
Andare oltre per Afea significa superare la definizione di technology company pura e abbracciare un modello di azienda 
che sappia lavorare sulle tre dimensioni critiche del miglioramento: i processi, le persone, le tecnologie. Afea crede 
profondamente in questo modello tanto da avergli dato il nome di 3D Project. 
Il successo di questo approccio, molto ambizioso, risiede proprio nel lavoro delle persone. Il fattore umano 
in Afea è determinante: la capacità di ascoltare, mettersi nei panni dell’interlocutore, comprenderne le esigenze e 
condividerne gli obiettivi sono le caratteristiche che definiscono l’“Intelligenza emotiva” di un’azienda che oggi è un 
punto di riferimento nel mercato della sanità privata.

L’AZIENDA
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Afea offre agli associati AIOP una consulenza gratuita con i propri esperti per individuare possibili aree di mi-
glioramento nei processi di erogazione delle prestazioni sanitarie, nei flussi di lavoro interni e nei modelli di mi-
surazione della performance. 

Afea 
Via Curio Fornaci, 2 – 05100 Terni 
Sito azienda: afeasanita.it 
Sito di prodotto: afeah2o.com 
Martina Tini – Marketing Manager Afea 
martina.tini@afea.eu 
Marco Grilli - Social Media Manager Afea 
marco.grilli@afea.eu 
Cell: 351.7991672

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Come software house 
Afea gestisce l’intero ciclo di produzione di H2O, un software di tipo ERP per la Sanità, un ecosistema infor-
mativo, modulare, in grado di armonizzare governo clinico e gestionale. La soluzione ha una copertura fun-
zionale molto ampia, strutturata nei seguenti moduli: Specialistica ambulatoriale, Degenze, Order entry, 
Percorso chirurgico, Cartella Clinica, Farmacoterapia, Logistica e Acquisti, Amministrazione Finanza e Controllo, 
Compensi medici, Decision Support System. 
  
Come consulting 
Afea offre una consulenza a valore in diversi ambiti: organizzazione, controllo di gestione, marketing sa-
nitario, Value Based Lean Healthcare©.

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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Agos è una Società finanziaria leader nel settore del credito alle famiglie, controlla-
ta per il 61% dal gruppo internazionale Crédit Agricole tramite Crédit Agricole Con-
sumer Finance, importante società di credito ai consumatori francese; il restante 
39% del capitale sociale appartiene a Banco BPM. 
Agos eroga credito attraverso differenti linee di prodotto: prestiti personali, finan-
ziamenti finalizzati all’acquisto di beni e servizi, carte di credito e assicurazioni. 

Presente nel mercato italiano dal 1987 con sede centrale a Milano, Agos offre, inoltre, una presenza capillare su tutto il 
territorio nazionale che permette di garantire ai propri clienti un’assistenza tempestiva e di fornire proposte vantaggiose 
ed efficaci sulla base delle esigenze specifiche. 
Per questo motivo, non si limita a proporre sistemi di finanziamento, ma offre veri e propri pacchetti completi di prodotti 
e servizi in grado di soddisfare le necessità di aziende convenzionate e clienti finali. 
Tempi di risposta brevi, efficacia nella risoluzione dei problemi, un’attenzione particolare al customer care, costituiscono 
i punti di forza della società finanziaria. 
Grazie a una tecnologia all’avanguardia, in grado di gestire annualmente oltre quattro milioni e mezzo di operazioni, 
Agos garantisce la copertura totale delle transazioni, 365 giorni all’anno, 24 ore su 24. 
Agos è associata ASSOFIN, alla quale aderiscono le principali società operanti in Italia nel credito al consumo. 

L’AZIENDA
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Ecco come nasce Progetto Agos. L’innovativo programma di soluzioni studiate per elevare il benessere degli in-
dividui, grazie ad azioni mirate che li valorizzano come persone prima che come dipendenti. Mettiamo le perso-
ne al centro. 
È credenza di Agos che ogni persona contribuisca al progetto dell’azienda per cui lavora con i suoi skills, le sue 
attitudini e il suo impegno ma anche con la sua meravigliosa ricchezza, quella che deriva dall’essere, oltre che 
lavoratori, uomini e donne, genitori, figli, amici. 
Questa interezza oggi deve essere messa al centro delle strategie aziendali, perché solo le persone serene e fe-
lici riescono a lavorare con la giusta concentrazione e produttività. 
Ecco i pilastri della nostra offerta: 

Offerta ampia, ma sempre personalizzata ▪
Servizio dedicato e differente, e consulenza per lo sviluppo di nuovi servizi e prodotti ▪
Innovativa Customer experience basata su strumenti digitali ▪
Promozione dell’educazione finanziaria per una scelta consapevole.▪

Agos Ducato S.p.a.     
Ci trovate in una delle oltre 120 filiali presenti in tutta Italia al numero 
verde 800.12.90.10 (Lun-Ven: 8.30-21.00 | Sab: 8.30-17.30) 
Oppure cercando il consulente personale Agos più vicino su 
www.agos.it/ricerca-referente-agos

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Da sempre, Agos mette a disposizione dei propri partner e clienti una solida esperienza a livello di prodotto e di 
servizio, ascoltando ogni singola esigenza per offrire davvero un servizio mirato. 
È grazie a questa partnership che i dipendenti delle case di cura associate Aiop potranno richiedere i prodotti di 
credito di Agos: semplici, veloci e flessibili. 
  
Un prestito, tanti vantaggi. 
Grande flessibilità. Con i prestiti flessibili una volta l’anno e fino a 3 volte nel corso del prestito, è possibile mo-
dificare l’importo della rata oppure posticiparne il pagamento. 
Per maggiori informazioni su come funziona la flessibilità è possibile consultare le condizioni contrattuali. 
Semplicità di richiesta e velocità di risposta. Per richiedere il prestito basta sottoscrivere il contratto e presen-
tare pochi documenti (carta di identità, tessera sanitaria, busta paga) facendo riferimento alla partnership Aiop. 
 
In sole 48 ore dall’approvazione della richiesta verrà effettuato il bonifico dell’importo direttamente sul conto 
corrente.

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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ALSCO Italia, presente sul territorio nazionale con 9 stabilimenti, mette a disposi-
zione la propria esperienza nel mondo della Sanità privata, fornendo un servizio di 
noleggio, lavaggio e sterilizzazione di divise sanitarie, teleria e camici chirurgici a 
barriera riutilizzabili in TTR. 
Dopo una attenta selezione del tessile, facciamo produrre, dietro nostre specifiche, 
abiti realizzati con materiale, fogge e colori adatti ai processi di trattamento e ripri-

stino industriali. Le procedure di trattamento superano tutti i requisiti di sicurezza previsti dalle vigenti normative. 
La certificazione secondo lo standard UNI EN 14065 garantisce per i tessili trattati un efficace controllo microbiologico, 
garantendo capi igienicamente idonei agli operatori sanitari e una efficace protezione da patologie infettive e dal pas-
saggio di liquidi organici potenzialmente infetti. 
Le vestizioni del personale sanitario vengono personalizzate su richiesta con il logo aziendale e il nome dell’operatore in 
modo che ognuno indossi sempre i propri capi. 
Tutti gli indumenti sono tracciati con tecnologia RFID, così da tracciare ogni fase produttiva, e possono essere distribuiti 
anche con armadiature automatizzate. 
 
 
 

L’AZIENDA
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Conformità: garanzia di indossare un capo conforme alle norme previste per il settore. 
 
Fornitore globale: rapporto con un solo fornitore che gestisce dotazione, lavaggio e ripristino dei capi. 
 
Sicurezza igienica: igienizzazione sia termica sia chimica (UNI EN ISO 14698-1:2004) e conformità al sistema 
RABC (Risk Analysis and Biocontamination Control) secondo la norma UNI EN 14065.  
 
Flessibilità: vestiario e biancheria possono adeguarsi in tempo reale alle effettive esigenze del cliente. 
 
Servizio personalizzato: gli abiti sono personalizzati con il nome dell’operatore e con il logo aziendale. La 
tecnologia RFID consente la tracciabilità del capo nel corso delle diverse fasi di lavorazione.

Alsco Italia                                                                                                                                      
Direzione Generale Via Pordenone, 8, 20132  
Milano (MI) 
Tel: 02.89400523 
 

alsco.milano@alsco.it 
www.alsco.it 
Dr. Giovanni Azzone 
Responsabile Marketing 
Cell: 392.3982996 

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Noleggio di dispositivi medici tessili sterili 
Il servizio a Noleggio Alsco STERILIS, sterilizzazione e lavaggio di set chirurgici in Tessuto Tecnico Riutilizzabile 
(T.T.R.) realizzato in Trilaminato (combinazione di 3 speciali tessuti), offre numerosi vantaggi: barriera antimicro-
bica, basso impatto ambientale, azzeramento dei costi di smaltimento, personalizzazione dei set, flessibilità di 
gestione. 
I camici e i teli chirurgici sono Dispositivi Medici di Classe I e, in conformità alla Direttiva 93/42/CE, garantisco-
no l’identificazione e la rintracciabilità del prodotto attraverso l’applicazione di un micro-chip e l’implementazio-
ne di un software di gestione che consente di descrivere e controllare ogni fase del processo a cui è sottoposto 
il singolo prodotto. 
L’intero ciclo STERILIS e gli ambienti a contaminazione controllata vengono validati annualmente da laboratori 
esterni certificati: ciò consente ad Alsco di rilasciare prodotti con Marcatura CE. 
  

Noleggio e lavaggio di divise sanitarie 
Il servizio prevede la gestione integrata a NOLEGGIO di divise complete per ogni reparto e specializzazione, leg-
gere e durevoli, disponibili sia in tessuti tecnici misti sia in tessuti naturali traspiranti, antibatterici e colorati.

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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La COPAG SpA nasce nel 1976 a Roma, sotto forma di Consorzio, costituito da circa 250 
strutture sanitarie private (rappresentative di oltre 25.000 posti letto nel panorama na-
zionale), con l’obiettivo di supportare i processi di acquisto dei dispositivi medici neces-
sari non solo ai propri consorziati, ma alla quasi totalità delle case di cura associate al-
l’AIOP (Associazione Italiana delle Aziende Sanitarie Ospedaliere e Territoriali e delle 
Aziende Socio-Sanitarie Residenziali e Territoriali di Diritto Privato) ed all’ARIS (Associa-
zione Religiosa Istituti Socio Sanitari) garantendo elevati livelli di qualità a prezzi con-

correnziali. Basti pensare che solo le realtà associate all’AIOP, forniscono il 25% del totale delle prestazioni del Servi-
zio Sanitario Nazionale.

L’AZIENDA
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Grazie alla presenza, strutturata e capillare, di diversi agenti monomandatari su tutto il territorio naziona-
le e ad un customer service dedicato, i clienti di COPAG SpA possono ottenere una conoscenza immediata 
sulla disponibilità dei prodotti, oltre alla veloce ricezione di preventivi dedicati ed un monitoraggio costante ine-
rente lo stato di evasione dei propri ordini. 
COPAG è l’unica realtà in grado di proporsi come global provider leader del settore. 
La logistica è uno dei punti di forza aziendale: mediante un magazzino di 10.000 mq ed un network consolidato 
di “piattaforme regionali”, è possibile effettuare consegne nell’arco di 24/48 ore (72 ore per le Isole). 
La COPAG vanta oggi un portfolio di oltre 1.200 clienti ospedalieri in Italia, Malta e Germania, derivante da una 
storia di successi iniziata oltre quarant’anni fa. Oggi vengono distribuiti medical devices e farmaci tanto a strut-
ture private, quanto a strutture pubbliche risultando vincitori di diverse gare.

Copag 
Via Lucrezio Caro, 63 - 00193 Roma (Rm) 
ecommerce.copag.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

L’azienda, a differenza di molti altri players, essendo essa stessa costituita da società operanti nel settore sani-
tario, rappresenta un vero e proprio partner delle strutture sanitarie nel garantire prodotti, anche di diffici-
le reperimento, ed intervenendo quindi anche come consulente, non solo commerciale ma anche tecnico-scien-
tifico. 
Da circa una ventina d’anni, COPAG SpA detiene partnership strategiche con multinazionali e aziende, pro-
duttrici dei devices di più largo consumo. Le tre linee di prodotto offerte da COPAG SpA afferiscono a: 

Presidi medico-chirurgici ▪
Suture, suturatrici meccaniche e monouso laparoscopia ▪
Farmaci ed infusionali. ▪

  
Al tradizionale core business, infatti, dal 2019, la società romana ha ottenuto la licenza come grossista del far-
maco, imponendosi quale leader nel settore della distribuzione farmaceutica. In brevissimo tempo, infatti, 
COPAG SpA è stata in grado di fornire quasi 1.000 referenze farmaceutiche di classe A, C, ospedaliere ed inte-
gratori, rispondendo alla maggior parte delle esigenze terapeutiche giornaliere dei pazienti ricoverati presso 
Case di Cura ed Ospedali classificati.

SERVIZI/OFFERTA
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DSS – Datamatic Sistemi e Servizi distribuisce soluzioni integrate di sanità digitale per 
le Strutture Sanitarie Private; è presente in tutta Italia attraverso le sue sedi in Lombardia, 
Lazio e Sicilia e tramite una rete di provider regionali che svolgono anche servizi tecnici di 
assistenza tecnica on site. Attualmente sono oltre 300 i clienti della Sanità Privata che si 
affidano ai nostri prodotti e servizi. 

L’AZIENDA
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Elios Suite ha moduli specifici per la gestione dei ricoveri, per i servizi ambulatoriali e diagnostici, per collega-
re strumenti medicali - in laboratorio, in diagnostica per immagini, in reparto -, garantisce una completa inte-
grazione con i sistemi Regionali e Nazionali: dai flussi informativi ai sistemi di prenotazione, al Fascicolo Sani-
tario FSE 2.0.  
La nostra Cartella Clinica Digitale aiuta gli operatori nella gestione di reparto, garantendo informazioni chia-
re in tempo reale, e comprende funzioni di controllo e gestione del processo di cura con l’obiettivo di ridurre il ri-
schio clinico. 
 
I nostri sistemi Ris-Pacs e viewer-diagnostici Neologica sono prodotti italiani di punta del settore; il riconosci-
mento vocale Voisis è uno strumento trasversale a tutte le funzioni cliniche per la registrazione diretta delle in-
formazioni. 
 
Il Paziente al centro  
DSS avvicina i pazienti alla Struttura Sanitaria tramite una serie di strumenti dedicati come portale paziente, 
totem di accoglienza, pagamenti on line, CRM e web marketing. Sono moduli di Elios Suite, che altri hanno in-
tegrato da fornitori diversi, e questo consente ai nostri clienti di avere meno interlocutori nella realizzazione del 
sistema informativo.

DSS – Datamatic Sistemi e Servizi 
Via Ticino, 68 – 20098 San Giuliano Milanese (MI) 
Tel. 02.9883681 
info@datamaticdss.it 
www.datamaticdss.it 

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Elios Suite è la piattaforma software di DSS dedicata alla Sanità Privata; è stata realizzata secondo i più re-
centi standard, sia funzionali che tecnologici; offre soluzioni nativamente integrate (by-design), e garantisce 
tutte le funzionalità che sono necessarie ad un moderno ospedale per il governo dei processi gestionali, produt-
tivi e clinici, creando efficienza e vantaggio competitivo.

SERVIZI/OFFERTA
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SISTEMI INFORMATIVI PER LA SANITA’ PRIVATA 
Fondato a Firenze nel 1982, il Gruppo Dedalus è il primo operatore nei sistemi infor-
mativi clinico-sanitari ospedalieri e territoriali in Europa e uno dei più grandi al mon-
do. La struttura azionaria garantisce visione, investimenti e stabilità di lungo perio-
do grazie alla grande capacità finanziaria di Ardian, la più grande società di investi-
mento privato in Europa e la quarta a livello globale.  

Oggi Dedalus è presente in oltre 40 paesi ed è il primo fornitore di Hospital&Clinical Information System 
fuori dagli USA con oltre 7700 professionisti, 2800 in R&D, e 895 Milioni di euro di fatturato nel 2023.

L’AZIENDA
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Dedalus lavora accanto alla struttura sanitaria per affrontare e risolvere insieme i problemi dell’organiz-
zazione. Le soluzioni Dedalus portano ad un aumento dell’efficienza aziendale, garantendo un servizio mi-
gliore ai clienti e un controllo e risparmio sui costi. Per gli associati AIOP sono previsti sconti a 
partire dal 20% e dipendenti dalla tipologia dei prodotti di interesse.

Dedalus 
P.zza Santissima Trinità - 20154 Milano  
vendite.privata@dedalus.eu / Tel: 02.26144776  
Emiliano Grillo – Direttore Sales Sanità Privata Dedalus Italia 
www.dedalus.com/italy/it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Sistemi informativi ospedalieri (HIS)  ▪
Sistemi informativi clinici (CIS)  ▪
Filiera del farmaco (DRUG)  ▪
Sistemi di prenotazione multicanale (web, mobile, cup regionali, medici di famiglia)  ▪
ERP e gestione delle risorse umane: per il workflow amministrativo, logistico e finanziario  ▪
Sistemi Informativi Diagnostici (DIS)  ▪
Cure primarie e sistemi per la continuità di cura (PCS).  ▪

 
L’offerta comprende sia sistemi “in house” presso i clienti, che soluzioni in Cloud, prestate dai data center di 
Dedalus.

SERVIZI/OFFERTA
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MioDottore è parte di Docplanner, che nasce nel 2012 ed è il principale gruppo internazionale di HealthTech della Sanità 
Privata in Europa ed America Latina, presente in 13 Paesi.
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Scopri i vantaggi dedicati agli associati AIOP! Alcuni esempi: Formazione ad hoc, Customer Success dedicato 
alla struttura, accesso privilegiato al Marketplace MioDottore e integrazione con Software Gestionali, Piani di 
adoption dedicati, Priority line per il rilascio di nuove funzionalità e concreti vantaggi che si rinnovano costante-
mente.

MioDottore - Docplanner Italy Srl  
Piazzale delle Belle Arti 2 - 00196 Roma  
www.miodottore.it  
www.miodottore.it/contatta  
 

GIPO  
Via Rainaldi 5 - 40139 Bologna  
www.gipo.it https://gipo.it/contattaci  
 
TuoTempo S.r.l.  
Via Garibaldi, 1 - 40124 Bologna  
www.tuotempo.it  
www.tuotempo.it/contact 
info@tuotempo.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Il Gruppo MioDottore è specializzato nella sanità digitale e offre alle strutture sanitarie utili strumenti per 
la gestione dei servizi offerti, utili ad incrementare costantemente la soddisfazione dei pazienti, mirando 
all’efficienza e alla visibilità online oltre a perfezionare il patient journey. MioDottore è la piattaforma leader 
in Italia dedicata alla sanità privata e pubblica che connette i pazienti con medici specialisti, medici di medicina 
generale, centri medici e ospedali, con la missione globale di «rendere l’esperienza sanitaria più umana». Tuo-
Tempo, parte del Gruppo MioDottore, è la divisione ENTERPRISE che ha sviluppato una piattaforma SaaS fina-
lizzata a rendere più semplice ed efficace l’interazione tra gruppi ospedalieri privati e convenzionati, assicura-
zioni, operatori sanitari e pazienti. Un CRM avanzato che offre una suite sofisticata ma sempre semplice e user 
friendly. GIPO, il software gestionale per strutture mediche anche con SSN, n. 1 in Italia che ad oggi gestisce 
oltre 1500 centri medici. Ci hanno già scelto IRCCS Humanitas, IEO, Istituto Auxologico Italiano, Ospedale San 
Raffaele, Ospedale Israelitico, Gruppo Mantova Salus, Gruppo GVM, IDI IRCCS, AFFIDEA Gruppo PSH, Garofalo 
Health Care, Gruppo Guarnieri, CDI, CDC e molti altri importanti stakeholders della sanità italiana.

SERVIZI/OFFERTA
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Il partner per il tuo progetto 
di trasformazione digitale

Dove lavorare 
è più semplice,

curare é piú facile

Soluzioni digitali 
e guadagni reali

Più pazienti, 
più in salute, 

più soddisfatti

Doctolib è uno dei leader in Europa nel settore della sanità digitale (presen-
te in Francia, Italia e Germania) che ha rivoluzionato l’accesso alla sanità in Europa. 
Doctolib collabora ogni giorno con oltre 500 tra le più importanti realtà sanitarie 
in Europa, con oltre 900.000 professionisti del settore e offre a più di 80 milioni di 
persone un accesso all’assistenza sanitaria veloce, sicuro e senza ostacoli. 
Nel 2020, durante la pandemia COVID-19, Doctolib è stata in grado di gestire fino a 

2 milioni di prenotazioni al giorno nell’ambito della campagna vaccinale. Doctolib si pone come Partner che permette 
alle Strutture Sanitarie di offrire un livello ottimale di servizio ai pazienti.

L’AZIENDA

LE CONVENZIONI NAZIONALI DI AIOP 2024/2025
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La proposta di valore di Doctolib si articola in diverse soluzioni di prodotto modulari, che hanno lo scopo di accom-
pagnare le Strutture Sanitarie in un percorso di trasformazione digitale e ottimizzazione dei processi mirato a: 
Una migliore esperienza per il paziente, che può gestire il proprio percorso sanitario in autonomia e con 
strumenti digitali 
Maggiore comfort per il personale di segreteria e sanitario, grazie a una riduzione della pressione sul 
CUP e della quota di lavoro gestita in cartaceo 
Un miglioramento del conto economico generato da: 
incremento del fatturato portato da nuovi canali di prenotazione, ribilanciamento tra SSN e prestazioni private, 
riduzione dei no-show e aumento della loyalty dei pazienti 
riduzione dei costi di gestione dei pazienti tradizionali. 
 
Nel 2023, Doctolib ha acquisito Siilo, un’app di messaggistica sicura dedicata a chi lavora in sanità, con la più 
grande directory di professionisti sanitari in Europa, per agevolare la comunicazione e la collaborazione in sicu-
rezza nel settore sanitario. Doctolib Siilo offre una soluzione dedicata ad ospedali ed organizzazioni sanitarie, 
disponibile stand-alone o integrata all’interno della suite di prodotti Doctolib Hospitals.

Doctolib  
Emanuele Monterubbianesi - KA Sales Senior Partner  
contatti.ospedali@doctolib.com 
https://info.doctolib.it/hospital

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Doctolib Hospital Portal   
Per la gestione delle prenotazioni dal sito web dell’ospedale 
Doctolib Portal  
Per la visibilità online e l’acquisizione di nuovi pazienti  
Doctolib Agenda  
Per la gestione delle agende del CUP e dei medici in modo intuitivo, anche da mobile  
Siilo  
Per la comunicazione interna alla struttura e il coordinamento su specifici casi clinici all’interno e all’esterno 
della struttura  
Doctolib Check-in  
Per la digitalizzazione del percorso di visita del paziente  
Doctolib Televisita  
Per il trattamento da remoto del paziente e per l’estensione dei limiti geografici dei consulti medici  
Doctolib CRM  
Per ingaggiare la base pazienti con attività di marketing  
Vettore Medical  
Il software gestionale per centri medici più completo sul mercato. 

SERVIZI/OFFERTA
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SERVIZI/OFFERTA

Ecclesia GEAS Sanità è un primario broker di assicurazioni, consulente del rischio e 
gestore sinistri che può vantare una profonda specializzazione focalizzata esclusivamen-
te sulla tutela delle strutture sanitarie e dei professionisti sanitari. 
Operiamo in Italia dal 1991 e negli oltre 20 anni di partnership con AIOP abbiamo aiutato 
oltre 200 Associati a gestire efficientemente il loro specifico rischio sanitario e a sotto-
scrivere le migliori soluzioni assicurative offerte dal mercato. 

La nostra missione è quella di tutelare gli interessi delle strutture sanitarie nostre clienti e i loro collaboratori, fornendo il mi-
glior servizio ottenibile nel rispetto dei valori etici che ci animano. Diamo grande importanza alla trasparenza dei rapporti con i 
nostri clienti e alle relazioni di lunga durata basate sulla reciproca fiducia.

L’AZIENDA

ASSICURAZIONI • GESTIONE SINISTRI • RISK MANAGEMENT

LE CONVENZIONI NAZIONALI DI AIOP 2024/2025
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TRASFERIMENTO DEL RISCHIO E INTERMEDIAZIONE ASSICURATIVA 
Forniamo le migliori risposte alle esigenze di gestione dei rischi tipici in ambito sanitario proponendo forme di tutela assicurati-
va anche non-tradizionali, per la copertura -tra gli altri- dei rischi connessi alla Responsabilità Civile verso Terzi (RCTO), ai danni 
agli immobili e al loro contenuto (Property), ai danni da interruzione dell’attività produttiva (Danni Indiretti), alla responsabilità 
degli amministratori e dei dirigenti (D&O), alla tutela legale in ambito civile e penale, al Cyber Risk.   
Forniamo formazione e consulenza attiva in relazione a quanto previsto dai decreti attuativi della legge  24/2017  (Legge 
Gelli/Bianco), supportando -tra le altre attività- i nostri clienti per il buon funzionamento del Comitato Valutazione Sinistri e per 
il corretto dimensionamento del Fondo Sinistri e del Fondo Rischi. 
Grazie alle nostre relazioni privilegiate con le compagnie di assicurazioni, alla gestione di volumi importanti e a strumenti esclu-
sivi di profilazione del rischio, mettiamo a disposizione delle strutture sanitarie un’ampia gamma di soluzioni assicurative carat-
terizzate da condizioni economiche e tecniche particolarmente favorevoli, garantendo ai nostri clienti un supporto altamente 
professionalizzato e personalizzato. 
 



Convenzione “RCT MedMal” AIOP – Ecclesia GEAS Sanità, attiva da 20 anni per la tutela della responsabilità sanitaria degli 
Associati: 

Le garanzie più ampie sul mercato ▪
Compagnia di assicurazioni con massima affidabilità finanziaria ▪
Differenti tipologie di franchigia in funzione delle esigenze specifiche ▪
Nessuna franchigia per sinistri da RC non-sanitaria ▪
Premio scontato fino al 25%. ▪

In alternativa alla Convenzione siamo gli unici operatori di settore in grado di offrire un accesso completo al mercato assicu-
rativo utilizzando strumenti proprietari e consultando tutte le compagnie di assicurazione operative nell’ambito della RCT Sa-
nitaria. 
Sia che il cliente scelga una soluzione assicurativa sia che opti per l’auto-assicurazione, tramite Ecclesia GEAS Sanità ha la 
certezza di ottenere le migliori soluzioni per la gestione dei propri rischi. 
Convenzione “Property All Risks” AIOP – Ecclesia GEAS Sanità per la tutela dei fabbricati (e del loro contenuto) degli Asso-
ciati: 

Le garanzie più ampie sul mercato ▪
Primarie compagnie di assicurazioni ▪
Testo di polizza costruito su misura per le strutture sanitarie private ▪
Possibilità di aggiungere ulteriori garanzie speciali ▪
Premio scontato fino al 20%▪

Ecclesia GEAS Sanità  
È sufficiente rivolgersi ad Ecclesia GEAS Sanità per ricevere, previa un’approfondita valutazione assicurativa 
del rischio, la gamma completa di offerte proposte dal mercato ed una consulenza specializzata per il supporto 
nella scelta.  
Tel: 06.853261  
www.ecclesiageas.it        
strutture@ecclesiageas.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

CONSULENZA GESTIONE SINISTRI 
Svolgiamo audit e analisi approfondite per profilare al meglio i rischi prospettici del cliente, così da dotarlo di tutte le 
informazioni necessarie per effettuare scelte consapevoli in relazione alla modalità di gestione/trasferimento del ri-
schio. 
In presenza di polizze di assicurazione, consigliamo ed accompagniamo i nostri clienti in ogni fase della gestione del 
sinistro, dall’apertura alla liquidazione, tutelando le loro ragioni nei confronti della compagnia di assicurazioni. 
In caso di auto-assicurazione, offriamo servizi di gestione e supporto modulare, dalla consulenza mirata su singoli 
aspetti al servizio di “auto-assicurazione chiavi in mano”. 
 
CONSULENZA DI RISK MANAGEMENT 
Forniamo un accesso completo a servizi di formazione e consulenza specifici in ambito di risk-management clinico, al 
fine di consentire ai nostri clienti di ridurre la frequenza e la gravità degli eventi che si verificano, permettendo altresì 
ai nostri clienti di fruire di risparmi sul premio assicurativo.

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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Enerfin SPA è fornitore di luce e gas e realizza impianti di efficientamento 
energetico su tutto il territorio nazionale. Da anni l’azienda è impegnata ad of-
frire soluzioni innovative e sostenibili per soddisfare le esigenze energetiche di 
imprese e non solo, focalizzando la massima attenzione sull’ambiente e sul ri-

sparmio economico. La missione di Enerfin è garantire un approvvigionamento energetico affidabile, sicuro e convenien-
te, promuovendo al contempo l’uso efficiente delle risorse.  
Grazie a un team di esperti altamente qualificati, Enerfin è in grado di progettare le migliori soluzioni possibili per le di-
verse aziende volte alla diminuzione dei consumi, all’abbattimento di CO2, lavorando alla realizzazione di un futuro più 
verde e sostenibile. Dallo studio del fabbisogno della singola azienda Enerfin riesce a proporre soluzioni fatte su misura 
per la realtà analizzata andando a strutturare sistemi di efficientamento integrato tra le diverse fonti energetiche. La so-
cietà collabora con partner leader nel mondo tecnologico, monitorando costantemente le normative e le innovazioni del 
settore per offrire sempre la miglior soluzione possibile.  

L’AZIENDA

LE CONVENZIONI NAZIONALI DI AIOP 2024/2025
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Per gli associati AIOP, Enerfin mette a disposizione tutta la sua struttura in maniera assolutamente gratuita. Un 
consulente, dedicato e che non cambierà nel tempo, andrà presso l’azienda dell’associato, per conoscerne in-
frastrutture e processi di lavoro. Una volta studiate le spese energetiche, andrà a proporre una soluzione taglia-
ta su misura per l’azienda stessa. La gestione del cliente resta assolutamente gratuita anche dopo l’eventuale 
collaborazione. Seguirà un monitoraggio continuo dei consumi per poter essere pronti a sfruttare le novità che il 
mercato energetico offre. Un valore aggiunto che Enerfin può offrire agli associati è la conoscenza del settore 
avendo tra i suoi partner già da tempo strutture sanitarie, case di cura, cliniche e case di riposo. 

Enerfin SPA 
Via Lima 4 - 00198 – Roma 
Via Carodosso, 8 - 20123- Milano 
Tel: 06.6833706  
www.enerfin.it, direzionecommerciale@enerfin.it 
Responsabile: Pellegrino De Cicco

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Enerfin offre ad aziende e privati un servizio di monitoraggio completo sui consumi di luce e gas e non solo. I 
suoi consulenti lavorano su tutto il territorio nazionale, proponendo le misure energetiche più adatte ai singoli 
contesti. 
 
Enerfin propone le migliori soluzioni per quanto riguarda: 

energia elettrica ▪
gas ▪
efficientamento energetico ▪
rinnovabili, a partire dal fotovoltaico ▪
nuove tecnologie volte al miglioramento dei processi aziendali ▪
storage, wall box e colonnine di ricarica automezzi ▪
consulente dedicato▪

SERVIZI/OFFERTA
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Curiamo i rischi
della Sanità

   +39 0698968360   aiop@ebrokers.it

Il Gruppo European Brokers, che opera nel comparto assicurativo dal 2005, è un 
Broker internazionale con presenza in 132 Paesi e 145 città nel mondo. È presente 
con 14 sedi operative sul territorio nazionale e opera in regime di stabilimento nel 
Regno Unito con propri uffici a Londra. La società gestisce importanti clienti del 
mondo bancario, industriale e dei servizi con una forte specializzazione nei settori 

delle fidejussioni, Medical Malpractice, degli Enti Pubblici e nella gestione di programmi incoming e outgoing. Il Gruppo, 
per il tramite della Società controllata EB FINANCE, è l’unico tra i grandi broker assicurativi a svolgere anche l’attività 
Creditizia. 
È un punto di riferimento nella mediazione assicurativa in grado di fornire ai propri clienti servizi ad alto valore aggiunto, 
per la gestione di programmi assicurativi, in perfetta sintonia con le dinamiche evolutive del mercato e di reperire i mi-
gliori accessi e prodotti nel mercato globale. Aderisce al Sistema Confindustria quale membro di Unindustria e di Asso-
lombarda. European Brokers è certificata secondo la normativa ISO 9001:2008 dal 2005. La Società è stata tra i primi 
operatori di settore a conseguire il “Rating di Legalità” rilasciato dall’Autorità Garante della Concorrenza e del Mercato 
(Agcm).

L’AZIENDA
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European Brokers vanta al proprio interno una Business Unit dedicata alla sanità, è partner di AIOP e di numero-
se associazioni, società scientifiche e di medicina. Affidandosi ad European Brokers le strutture sanitarie (e an-
che i singoli operatori sanitari) possono avere: accesso a tutti i servizi indicati, ottenendo condizioni esclusive e 
consulenti sempre a loro disposizione, ed accesso agli Accordi Quadro dedicati.  
In più siamo i primi broker ad aver predisposto un’attività dedicata: praticamedicaconforme.ebrokers.it per veri-
ficare la conformità dei vostri associati alla Legge Gelli ed ai suoi decreti attuativi. Chiedi un incontro ai nostri 
specialisti sul canale digitale dedicato aiop.ebrokers.it oppure scrivi ad aiop@ebrokers.it

European Brokers 
Sede Legale e Direzione Generale  
Via Ludovisi, 16 – 00192 Roma (RM) 
Alessandro Di Veroli 
alessandro.diveroli@ebrokers.it 
Cell: 335.7302224

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Servizi finanziari 
EB FINANCE, è la società del gruppo che si occupa dell’attività creditizia ed in particolare mette a disposizione 
dei soci Aiop: 

L’acquisto dei crediti pro-soluto budget ed extra-budget (crediti derivanti da contenzioso, prestazioni in bud-▪
get, extra budget e per differenze tariffarie) 
Reperimento liquidità di impresa per operazioni ex decreto liquidità e per operazioni di finanza straordinaria, ▪
acquisizioni, e medio termine 
Leasing strumentali e immobiliari, mutui e finanziamenti. ▪

Intermediazione assicurativa 
Accordi Dedicati ▪
RCT/O Responsabilità sanitaria per strutture ospedaliere ▪
RCT/O RSA - Strutture Socio Sanitarie Assistenziali e Riabilitative ▪
MEDBOND fidejussione assicurativa in sostituzione dell’accantonamento finanziario ▪
CYBER RISK ▪
RC Colpa Grave per Medici e Personale Sanitario ▪
RC Conduzione & Property ▪
D&O – RC Amministratori. ▪

Risk management e governo del rischio clinico 
Garantisce oltre alla patient safety, l’ottimizzazione del costo del trasferimento al mercato assicurativo dei ri-
schi sanitari. 

Preventivazione online 
RC Professionale per il personale sanitario disponibile su areamedici.com 

Gestione sinistri 
Consulenza nella gestione del fondo rischi.

SERVIZI/OFFERTA
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Ci prendiamo cura
dei vostri rischi

howdengroup.com

SERVIZI/OFFERTA

Howden è leader europeo di brokeraggio assicurativo.  
Operiamo in tutto il mondo con professionisti di talento che hanno l’esperienza necessa-
ria per garantire il miglior servizio. Ci prendiamo cura di ogni singolo cliente, grande o 
piccolo che sia, perché lavoriamo con un obiettivo a lungo termine: costruire una realtà di 
cui essere orgogliosi.  
Grazie al nostro modello aziendale unico, in cui i dipendenti sono il principale azionista, e 

alla cultura che ne deriva, possiamo contare sui migliori esperti del settore. 

L’AZIENDA

LE CONVENZIONI NAZIONALI DI AIOP 2024/2025
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Howden si propone come partner delle Aziende sanitarie ed ospedaliere per supportarle in questo momento di cambiamento e 
trasformazione del proprio business, dovuti all’entrata in vigore di nuove norme (nazionali e comunitarie) e ad un più generale 
cambio del sistema socio - economico italiano. 
È quindi fondamentale una evoluzione dei propri modelli organizzativi, adeguandoli ed aggiornandoli alle mutate esigenze e bi-
sogna implementare necessariamente una nuova modalità di gestione del rischio. 
Howden propone un percorso integrato di gestione di tutti i rischi Operativi, Finanziari, Strategici e legati alla compliance; forte 
di una dimensione internazionale e di un accesso privilegiato ai mercati assicurativi specializzati in Sanità, è in grado di suppor-
tare gli associati AIOP con una proposta così sintetizzabile: 

Progetti di adeguamento al DM 232/2023 (Decreto Attuativo della Legge Gelli), attraverso: 
Verifica della rispondenza della Polizza RCTO ai requisiti minimi stabiliti dal DM 232/2023 e per chi non avesse stipulato la ▪
Polizza, verifica del Mercato assicurativo per la ricerca di proposte in linea con la norma. 
Studio di fattibilità comparativo tra la scelta assicurativa e le c.d. analoghe misure ▪
Creazione e regolamentazione del CVS (Comitato Valutazione Sinistri), mettendo a disposizione la figura e la professionalità ▪
di un “Loss Adjuster dedicato” oltre ad un sistema gestionale proprietario che permette l’analisi e la valutazione del dato 



I servizi proposti da H0WDEN consentono agli associati di:  
Mappare e controllare costantemente tutte le aree di rischio, garantendo una maggiore resilienza e la possibilità ▪
di effettuare scelte strategiche consapevoli ed efficaci 
Ridurre progressivamente i costi dedicati alla gestione dei rischi, favorendo una cultura interna all’organizzazione ▪
che determini un pieno controllo dei processi 
Migliorare gli standard gestionali ▪
Rispettare pienamente le norme ed i requisiti richiesti, anche a seguito dell’entrata in vigore del DM 232/2023, di-▪
segnando la reale esposizione al rischio e la migliore soluzione tra tutela assicurativa ed analoghe misure 
Beneficiare di un programma assicurativo fatto su misura con convenzioni e prodotti dedicati secondo i “Best Stan-▪
dard” del mercato 
Disporre di un sistema informatico realizzato per garantire una efficace catalogazione, gestione, analisi statistica ▪
ed estrapolazione dei sinistri. 

 
Gli specialisti e i consulenti di HOWDEN sono disponibili ad incontri di approfondimento con le strutture associate 
AIOP per illustrare i servizi e dettagliare le proprie soluzioni operative ed assicurative dedicate.

Howden 
Direzione Generale 
Via Costanza Arconati, 1 - 20135 Milano 
www.howdengroup.com/it

Vincenzo Murolo – Specialty Director 
Cell: 348.8724200 
vincenzo.murolo@howdengroup.com 
Giacomo Braschi – Specialty Manager 
Cell: 348.8272294 
giacomo.braschi@howdengroup.com

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

sui sinistri anche in ottica di risk management clinico 
Stesura del protocollo sinistri da condividere con le Compagnie di assicurazione ▪
Verifica delle riserve sinistri in ottica di creazione del Fondo sinistri, obbligatorio ai sensi del DM 232/2023 ▪
Analisi della potenzialità di esposizione al rischio in ottica di creazione del Fondo rischi, obbligatorio ai sensi del ▪
DM 232/2023. 
supporto alla definizione e implementazione di un Modello Organizzativo Aziendale di Risk Management conforme ▪
ai requisiti e alle indicazioni del DM 232/2023 in tema di identificazione dei rischi e analisi degli incidenti, rendi-
contazioni ed obblighi di pubblicità e trasparenza, formazione. 

Prodotti assicurativi dedicati con convenzioni specifiche su: 
RCTO Responsabilità Civile terzi ▪
Tutela Legale ▪
Cyber Risk ▪
D&O RC Amministratori. ▪

Consulenze strategiche sulle tematiche emergenti per il settore Sanità: 
Progetto CSRD (Corporate Sustainability Reporting Directive) finalizzato alla predisposizione dell’informativa di soste-
nibilità ed alla definizione del piano di miglioramento delle performance ESG 
Human Capital secondo la moderna concezione di Wellbeing aziendale (nelle tre componenti di Advisory, Piani di Wel-
fare, Employee Benefits)  
Rischio Cyber e Business Continuity in ottemperanza della nuova normativa NIS2 secondo la quale ogni Azienda è ob-
bligata a adottare misure di sicurezza adeguate e proporzionate alla gestione dei rischi e alla prevenzione e minimizza-
zione dell’impatto degli incidenti di sicurezza.

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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INNOGEA SRL
PALERMO - MILANO 
+39 091 74 34 774
+02 836 23 040
info@innogea.com 
innogea.com 

APPROFONDISCI
I NOSTRI SERVIZI

Da 20 anni Innogea supporta oltre 200 strutture sanitarie attraverso un’integrazio-
ne costante di metodi, tecnologie e progetti formativi, nel miglioramento della clini-
cal governance, della conformità a standard normativi cogenti e volontari e dell’effi-
cientamento dei processi.  

Innogea opera attraverso le Aree: Consulting (Management Consulting, Marketing e Comunicazione, Clinical Governan-
ce, Accreditamento e Compliance), Digital e Training. 
La società, inoltre, dispone di un Board Scientifico per Studi e Ricerche nel settore della salute che ha il compito di 
svolgere analisi settoriali e validare metodi. 

CONSULTING 

Management Consulting 
Dal controllo di gestione all’efficientamento dei processi, fino ad arrivare ai servizi di temporary management e all’ advi-
sory per operazioni di natura straordinaria. 
Tecnologie abilitanti proprietarie: CareData Next. 

Accreditamento & Compliance 
Attività di consulenza finalizzate ad assicurare la conformità delle organizzazioni sanitarie ai requisiti di cui all’accredita-
mento istituzionale e alle principali normative in materia di responsabilità amministrativa, privacy, sicurezza sui luoghi di 
lavoro e standard volontari (ISO, JACIE, ecc.). 

Clinical Governance 
Miglioramento della qualità e sicurezza delle cure, consulenza per la certificazione dei PDTA, gestione proattiva del ri-

L’AZIENDA
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 Licenza d’uso Sistema informativo ospedaliero CareMed (sconto del 15% sul Listino). ▪
 Quality & Patient Safety Risk Assessment: a partire da 6.000 €* + Iva (sconto del 10%). ▪
 Clinical Outcomes Assessment: a partire da 3.000 €* + Iva (sconto del 10%). ▪
 Certificazione nr. 1 PDTA: a partire da 10.000 €* (sconto del 10%). ▪

 SeiSoddisfatto (Web App), soluzione digitale per la rilevazione della Customer Satisfaction in confor-
mità ai requisiti per l’autorizzazione e l’accreditamento istituzionale (sconto del 10% sul Listino). 
 Analisi fabbisogno ECM: Gratuito. ▪

 
*I prezzi variano in funzione della dimensione della struttura e della complessità trattata.

Sede Palermo 
Via Generale Magliocco, 36 
Palermo (PA) 
Tel: 091.7434774 
Fax: 091.336853 

Sede Milano 
Via Giosuè Carducci, 34 
20123 Milano (MI) 
c/o  
Barbaro&Partners job consulting 
www.innogea.com  

info@innogea.com 
Direttore Commerciale  
Ing. Giuseppe Farruggia 
g.farruggia@innogea.com

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

schio clinico, analisi e benchmarking delle performance cliniche sulla base degli indicatori di esito di cui al PNE.  
Tecnologie abilitanti proprietarie: CareData Clinical Outcomes Analytics (COA). 

Research 
Elaborazione di Studi e Ricerche relativi alla qualità dell’assistenza in ambito sanitario e analisi di mercato. 

Marketing e Comunicazione 
Dalla comunicazione istituzionale alle strategie di brand awareness e crescita dell’out off pocket: Brand Iden-
tity, Web Site, Lead Generation, Social Media Management, Campagne ADV, Contact Center. 
Tecnologie abilitanti: Web Reputation, Sei Soddisfatto. 
 
DIGITAL  
CareMed: suite contenente cartella clinica e vari moduli (Patient portal, Fascicolo sanitario, Bordo letto, 
Controllo di gestione). 
CareData Next: soluzione per il governo dei processi (economici, clinici) ed il supporto alle decisioni. 
CareData Clinical Outcomes Analytics (COA): analisi e benchmarking esiti clinici. 
 
TRAINING 
Provider ECM e dei principali Fondi Interprofessionali per la gestione di percorsi formativi dedicati al per-
sonale sanitario aziendale.

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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LA CONSULENZA 
È LA NOSTRA CURA

La consulenza è la nostra cura 
MAG Consulting, società del Gruppo MAG specializzata in consulenza di Risk Ma-
nagement e gestione dei sinistri, annuncia con orgoglio la partnership con l’Asso-
ciazione Italiana Ospedalità Privata (AIOP). Questa collaborazione strategica è vol-
ta a offrire soluzioni personalizzate a oltre 500 strutture sanitarie, centri di riabili-

tazione, RSA e IRCCS in tutta Italia. L’obiettivo è diventare il partner di fiducia di AIOP, ponendo la cura dei clienti al cen-
tro. Con una solida esperienza nel settore della medical malpractice, MAG Consulting offre consulenza mirata per la ge-
stione del rischio. In risposta alla Legge Gelli, ha sviluppato un modello attuariale “quali-quantitativo” che inte-
gra dati qualitativi e quantitativi, permettendo una precisa analisi dell’esposizione finanziaria e adeguan-
dosi al nuovo Regolamento Attuativo. Questo approccio supporta il bilanciamento ottimale tra rischio autogestito e 
trasferito, garantendo la sostenibilità economica delle strutture sanitarie.

L’AZIENDA
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La nostra convenzione tra MAG Consulting e AIOP rappresenta un impegno rinnovato per la cura e la sicurezza 
nelle strutture sanitarie italiane, offrendo soluzioni su misura e un supporto costante per affrontare le sfide del 
settore in modo efficace e responsabile.

MAG Consulting  
Roberto Esitini 
Head of Healthcare Specialty 
roberto.esitini@magitaliagroup.com 
Cell: 366.6815308 
www.magitaliagroup.com

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

MAG Consulting ha studiato per le società associate ad AIOP una specifica convenzione che comporta i seguen-
ti servizi 
 
Supporto Medico-legale e Peritale/Attuariale: Il team dedicato di MAG Consulting offre un supporto spe-
cialistico al Comitato Valutazione Sinistri aziendale (CVS), contribuendo a minimizzare i risarcimenti dovuti in 
caso di sinistro. 
 
Consulenza Riservazione: Il nostro team è in grado di assistere le strutture nella strutturazione o rivalutazio-
ne delle somme da accantonare per la costituzione di un fondo rischi aziendale, garantendo una gestione finan-
ziaria prudente e responsabile. 
 
Gestione Integrata dei Sinistri: Mettiamo a disposizione un team dedicato per seguire l’intero iter di gestio-
ne dei sinistri in SIR, dall’apertura alla liquidazione, garantendo una gestione efficiente e trasparente. 
 
Supporto all’Accreditamento secondo gli Standard Internazionali: Grazie alla partnership con PROGEA, 
offriamo assistenza nell’accreditamento secondo gli standard internazionali, tra cui i prestigiosi standard della 
Joint Commission International (JCI), riconosciuti a livello globale per la qualità dei servizi sanitari.

SERVIZI/OFFERTA
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Maps Healthcare è la business unit di mercato di Maps SpA, società quotata al 
mercato Euronext Growth Milan di Borsa Italiana, dedicata all’eHealth e opera 
tramite le società Artexe SpA, I-Tel Srl, Iasi Srl e SCS Computers Srl. 
 
L’innovazione che nasce dalla conoscenza 
Il know-how, acquisito in oltre 20 anni di presenza nel settore della sanità digita-

le, è trasferito nella capacità di selezionare, progettare e far evolvere tecnologie capaci di supportare i clienti nel mi-
gliorare l’esperienza dei loro pazienti, fornendo livelli adeguati di governance, rendendo più efficiente ed efficace 
l’erogazione dei servizi e semplificando la comunicazione tra strutture e paziente. Obiettivo perseguito rendendo dispo-
nibili strumenti che consentono di: 

 prendere decisioni strategiche in modo più consapevole ▪
 sviluppare servizi sanitari centrati sulle vere necessità dei pazienti ▪
 migliorare le performance e la sostenibilità delle strutture. ▪

 
Il partner, dal progetto alla assistenza, alle attività day-by-day.  
 
L’intento di stabilire una relazione duratura è perseguito applicando un metodo operativo che prevede di assistere e 
affiancare i referenti dei progetti in ogni fase del processo: dallo studio, alla pianificazione, al rilascio delle soluzioni, 
al controllo dei risultati. 

L’AZIENDA
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Il livello di qualità percepito dai pazienti, in termini di competenza e professionalità, è influenzato anche dal mo-
do in cui interagiscono con la struttura sanitaria: più è semplice e immediato, maggiore è il senso di cura avver-
tito nei loro confronti, con riflessi positivi sulla capacità di fidelizzazione dell’ente. 
Al fine di aiutare a migliorare l’esperienza dei pazienti delle strutture associate Aiop, Maps Healthcare rende 
disponibile una valutazione dei processi operativi di accoglienza e attesa in struttura, il cui risultato evidenzierà 
le eventuali aree di potenziamento del patient journey in termini di strumenti di comunicazione da adottare.

Maps Healthcare 
Via Paradigna 38/A 
43122 Parma 
Tel: 0521.052300 

marketing_healthcare@mapsgroup.it 
healthcare.mapsgroup.it 
Marketing Manager 
germana.carriero@mapsgroup.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Soluzioni phygital, piattaforme e applicazioni per accompagnare le organizzazioni sanitarie nel 
percorso di trasformazione verso modelli connected care. 

Patient experience platform 
Per comunicare in ogni fase del percorso di cura 
Modula le componenti fisiche (totem eliminacode e multifunzione, dispositivi e monitor) e applicative (portale 
paziente, wayfinding e comunicazione multicanale) in base alle esigenze specifiche della struttura per ottimiz-
zare la relazione con i pazienti: promozione e prenotazione delle prestazioni, accoglienza e attesa in struttura, 
gestione servizi di cortesia (notifiche, promemoria) e ritiro referti. 
MR-You® | Sm@rtHealth®| ZeroCoda® 

Diagnostic information system 
Per aumentare le performance dei workflow  
Digitalizzare i flussi di lavoro dei servizi di diagnostica (radiologia, esami di laboratorio e anatomia patologica). 
AlchymiA | SISRis 

Sistema informativo ospedaliero 
Per gestire in modo integrato i flussi amministrativi e clinici 
Abilita un approccio paziente-centrico, basato sulla gestione trasversale del Dossier Clinico, che ottimizza i pro-
cessi di ospedali, RSA e poliambulatori.  
SISmart 
 

Data driven governance 
Per ottenere livelli adeguati di governo 
Rende disponibili data app che forniscono informazioni di supporto alle decisioni strategiche e operative. 
Clinika®

SERVIZI/OFFERTA
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Marsan Consulting srl è una società di consulenza nata nel 2006 per volontà del 
Dott. Giuliano Marino con l’obiettivo di offrire alle aziende servizi multidisciplinari e 
poter essere UNICO punto di riferimento per il cliente. 
Nel 2024 per un processo evolutivo imprenditoriale, è nata la Marsan srl per le at-
tività di formazione e consulenza, lasciando alla Marsan Consulting srl lo svolgi-
mento delle attività immobiliari. 

Il team della Marsan srl è costituito da professionisti altamente specializzati e qualificati che operano nei diversi settori 
dell’economia, sanità, ingegneria, formazione, ricerca. Stare al passo con l’evoluzione del mercato significa un aggiorna-
mento professionale continuo e un grande lavoro di squadra, fondamento della nostra vision aziendale. 
La Marsan srl nello specifico, è una società specializzata nella fornitura di servizi in ambito sanitario e in attività di con-
sulenza aziendale per il mantenimento dei requisiti minimi organizzativi, strutturali, tecnologici e del personale delle 
strutture private convenzionate in materia di Accreditamento e Sistemi di Gestione Aziendale.

L’AZIENDA
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I principali servizi che Marsan svolge con proprie risorse interne sono quelli indicati di seguito e per i quali viene 
riservato agli associati AIOP Nazionale una riduzione del 10% rispetto ai costi standard: 

Presenza durante le verifiche da parte degli organi competenti in ogni ambito regionale: O.T.A. (Organismo ▪
Tecnicamente Accreditante) – ASL – ASP – NOC 
Verifiche Elettriche Apparecchiature Norma IEC 62353 ▪
Verifica Impianti Elettrici: DPR 462/2001 e norma CEI 64-8/4 ▪
Adempimenti Sicurezza nei luoghi di lavoro D. Lgs 81/2008 s.m.i. ▪
Consulenza totale sulla Radioprotezione ▪
Aggiornamento Sistema di Gestione Privacy GDPR 679/2016 ▪
Progettazione Sistemi di Gestione della Sicurezza ISO 45001 ▪
Progettazione di Sistemi di Gestione per la Qualità UNI EN ISO 9001 ▪
Progettazione di Sistemi di Gestione Ambientale UNI EN ISO 14001 ▪
Progettazione di Sistemi di Gestione di Qualità nei processi clinici UNI EN ISO 15224 ▪
Progettazione di Sistemi Integrati Qualità-Ambiente-Sicurezza ▪
Consulenza per la Certificazione di Parità di Genere, UNI/Pdr 125:2022 ▪
Consulenza per la Certificazione Halal ▪
Governance dell’organizzazione aziendale e Temporary Management ▪
Corsi di Formazione ECM – Risk Management – RSPP – RLS – Primo Soccorso e Add.  Antincendio.▪

Marsan srl  
www.marsansrl.com 
Napoli - Roma - Milano – Palermo 

Dott. Marino – Dott.ssa Menditto 
Cell: 347.6161733 – 328.6530686  
info@marsansrl.com

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Ad oggi conta più di 300 clienti senza considerare le numerose richieste di assistenza sia in Italia che all’ estero. 
Ha stretto importanti convenzioni nel settore sanitario, economico, turistico ed organizzativo. (Federlab Italia - 
Sindacato Nazionale Radiologi - AIOP Nazionale - Centri Antidiabete - Consorzio Sanità - ANISAP - BCC Banca di 
Credito Cooperativo di Napoli - AR Società di Auditing e Reporting di Milano, Dipartimento di Sanità Pubblica 
etc.) 
Dal primo giugno 2010 è presente nella Regione Lombardia, Lazio e Sicilia, con un nuovo Area Manager e con re-
lative sedi dislocate 
Il 26 gennaio 2018 ha stipulato un protocollo di intesa con il Dipartimento di Sanità Pubblica (Università degli stu-
di di Napoli Federico II) 
In collaborazione con il Dipartimento di Sanità Pubblica e la Federlab Campania ha organizzato un Corso di perfe-
zionamento in materia di Consorzi di Laboratori di Analisi 
Collabora con prestigiosi Enti di Certificazione sia Nazionali che Internazionali 
Dal primo gennaio 2024 la Marsan ha ampliato le sue attività anche in ambito immobiliare con la creazione di so-
cietà controllate.

SERVIZI/OFFERTA
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ASSISTENZA RESPIRATORIA
Disturbi del sonno, Ossigenoterapia,
Ventiloterapia, Gas medicinali,
Riabilitazione respiratoria

WOUND CARE

PRESTAZIONI SANITARIE,  
TELEMEDICINA, TELERIABILITAZIONE  
E FOLLOW-UP

NUTRIZIONE, DISTURBI 
DI MASTICAZIONE  
E DEGLUTIZIONE

CURE  
DOMICILIARI 
E PALLIATIVE

GAS MEDICALI 
E IMPIANTI

Da oltre 40 anni

Leader nei servizi sanitari 
e tecnologie per il benessere

Trento

28 SEDI  
OPERATIVE 

IN ITALIA 
E 1 IN SVIZZERA

Da oltre 40 anni, MedicAir Group è il punto di riferimento nella progettazione 
ed erogazione di servizi sanitari assistenziali e nello sviluppo di tecnologie lega-
te ai gas per la cura e il miglioramento della qualità della vita. Con un totale di 
28 unità operative, di cui 27 dislocate in Italia e una in Svizzera, il Gruppo Medi-
cAir si posiziona come una delle principali realtà nazionali nel suo campo. At-
tualmente, ponendo al centro l’obiettivo di garantire la salute dei suoi assistiti, 

MedicAir Group opera nei settori medicale, alimentare e industriale. Attraverso le sue diverse divisioni operative offre 
una vasta gamma di servizi e soluzioni in vari ambiti terapeutici, tra cui ventiloterapia, ossigenoterapia, disturbi del son-
no, wound care, nutrizione enterale, alimenti ad alto valore nutrizionale per pazienti affetti da disfagia, disturbi di masti-
cazione e deglutizione, telemedicina, cure domiciliari e cure palliative, oltre a fornire gas medicali, dal collaudo fino al 
monitoraggio di apparecchiature e impianti ospedalieri. 
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MedicAir propone un’offerta esclusiva dedicata ai soci AIOP: un’opportunità per accedere a prodotti e servizi 
sanitari di alta qualità a condizioni vantaggiose. Per scoprire i dettagli sugli sconti riservati e i vantaggi dedicati 
agli associati, è sufficiente contattare MedicAir. Sarà possibile studiare soluzioni personalizzate che risponda-
no alle diverse esigenze, con tutta la flessibilità necessaria per garantire il massimo valore.

Medicair Group 
Via Monte Rosa, 61 - 20149 - Milano 
Tel: 02.93282391 
comunicazione@medicair.it 
https://www.medicairgroup.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

MATERASSI ANTIDECUBITO 
Produciamo e distribuiamo sistemi antidecubito di qualità e “Made in Italy”. 

ANALISI LEGIONELLA  
Con il nostro laboratorio interno di analisi microbiologiche (accreditato UNI CEI EN ISO/IEC 17025:2018) offria-
mo pacchetti di consulenza e campionamento. 

GAS MEDICALI E ASSISTENZA IMPIANTI 
Forniamo strutture ospedaliere, socio-sanitarie e territoriali nonché le realtà private che necessitano di gas me-
dicali, con un focus particolare sull’ossigenoterapia. 

SERVIZI DIAGNOSTICI SANITARI  
Eroghiamo in regime privato esami diagnostici, prestazioni sanitarie e visite specialistiche a domicilio o presso 
i nostri ambulatori. 

SERVIZI ASSISTENZIALI SANITARI 
Offriamo un eccellente servizio di Cure Domiciliari e di cure palliative, organizzando e gestendo percorsi di cura 
e assistenza a domicilio per garantire supporto ai nostri pazienti. 

TELEMEDICINA  
Medic4Care è il servizio di telemedicina nato dalla sinergia tra i nostri professionisti sanitari altamente qualifi-
cati e una piattaforma tecnologica avanzata.  

ALIMENTI PER DISFAGICI 
La Linea Gourmed offre alimenti di qualità per pazienti con disturbi della deglutizione o di masticazione.  

VENTILAZIONE MECCANICA E DISOSTRUZIONE BRONCHIALE 
Forniamo apparecchiature all’avanguardia per la ventilazione meccanica e la disostruzione bronchiale.

SERVIZI/OFFERTA
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Nurses International Recruitment nasce per accogliere, supportare, affiancare e formare infermieri prove-
nienti da tutto il mondo per essere inseriti nel mercato del lavoro italiano.
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Somministrazione di lavoro a tempo determinato - Alle Aziende associate è riservato uno sconto perso-
nalizzato sulle tariffe normalmente applicate a seconda della difficoltà di reperimento della figura professiona-
le richiesta, dalla durata della missione e dal numero delle figure richieste. 
 
Ricerca e Selezione Permanent - Alle Aziende associate è riservato uno sconto personalizzato sulle ta-
riffe normalmente applicate a seconda della difficoltà di reperimento della figura professionale richiesta e se la 
stessa si trova sul territorio nazionale o estero. 
Sono escluse dall’accordo le Aziende che già beneficiano di condizioni commerciali favorevoli derivanti da ac-
cordi precedentemente stipulati.

Nurses International Recruitment 
www.internationalrecruitment.it 
international@openjob.it / sanita@openjob.it 

Referente commerciale 
Giampietro Sala 
giampietro.sala@openjob.it 
Cell: 347.2854396

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Il team di International Recruitment mette a frutto la ventennale esperienza di Openjobmetis nell’inserimento di 
infermieri provenienti dall’estero, una expertise che ha consentito, nel tempo, di assumere oltre 2mila infermie-
ri provenienti prevalentemente da Romania, Perù, Albania e India.  
Completa il quadro dei servizi Openjobmetis la Divisione Sanità, dedicata al settore sanitario che opera princi-
palmente nel campo dell’assistenza, cura e riabilitazione ricercando e selezionando figure come ausiliari socio 
assistenziali, operatori socio sanitari, fisioterapisti, coordinatori infermieristici ed educatori.

SERVIZI/OFFERTA
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Ci prendiamo cura 
della digitalizzazione 
di ospedali e cliniche
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Onit Sanità, società del gruppo Onit, è frutto di oltre vent’anni d’esperienza matu-
rata da Onit nel settore delle soluzioni software dedicate al mondo della sanità. 
Una sinergia di competenze, esperienza e professionalità, messe a sistema per ren-
dere più efficiente la gestione di ospedali e cliniche, facilitare l’operato dei medici e 
migliorare il percorso di cura dei pazienti. 
Qualità, sicurezza ed efficienza sono i tre elementi che Onit Sanità reputa indispen-

sabili per fornire un sistema informativo in grado di fare davvero la differenza nel settore sanitario. 
Questo si traduce nel mettere a disposizione di ospedali e cliniche una serie di soluzioni software solide e funzionali, nel 
fornire i più efficaci servizi di cybersecurity e nell’affiancare quotidianamente le strutture nel loro operato con consulenti 
dedicati e un servizio di Customer Care caratterizzato da ampia disponibilità, rapidità e competenza nel problem solving. 
Per raggiungere questi obiettivi può contare sulla forza di Onit, gruppo costituito da quattro realtà che svolgono la pro-
pria attività nel settore dell’IT e della consulenza aziendale creando valore per qualsiasi impresa in termini di strumenti, 
tecnologie e capacità di business.



ONIT Sanità  
Sede Cesena 
Via dell’Arrigoni, 308 
47522, Cesena (FC) 
Sede Bologna 
Via dell’Indipendenza, 67 
40121, Bologna (BO) 

Tel: 0547.313110 
info@onitsanita.it 
www.onit.it  
Responsabile Commerciale 
Claudio Magnani cmagnani@onit.it

CONTATTI
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VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

SERVIZI/OFFERTA

La buona sanità passa anche dalla sicurezza dei dati digitali. Per questo Onit Sanità offre a tutti gli associati 
AIOP un’offerta esclusiva per un servizio di security assessment dei sistemi informatici in uso presso le aziende: 
un check-up per verificare lo stato di salute della cybersecurity e garantire ai pazienti, al management e al busi-
ness aziendale un adeguato livello di protezione. 

Klinika è la suite software di Onit Sanità, strumento pensato per digitalizzare ogni aspetto della gestione di 
un’azienda sanitaria attraverso una serie di moduli: 

CUP, per una gestione semplificata della programmazione e della prenotazione delle prestazioni ▪
ADT, per la gestione digitalizzata di accettazione, dimissione e trasferimento dei pazienti ▪
Cartella Clinica Elettronica, per la gestione ottimale del percorso clinico del paziente ▪
Sale Operatorie, modulo che consente di semplificare la pianificazione di spazi, medici e attività ▪
Ingegneria Clinica, per gestire digitalmente la manutenzione delle apparecchiature ▪
Magazzino, per una efficiente gestione del materiale sanitario ▪
Servizi Mobile, per fornire ai pazienti la possibilità di gestire alcuni aspetti in autonomia ▪
Controllo di Gestione, modulo applicativo per la Business Analytics ▪
Pronto Soccorso, per una gestione efficiente di questo importante servizio per i cittadini ▪
Medicina dello sport e del lavoro, moduli pensati per facilitare la gestione dei pazienti e il rapporto con le ▪
società sportive e le aziende.  

 
Onit Sanità affianca inoltre il cliente con i propri servizi di cybersecurity, un help desk dedicato e attivo 7/24 e 
una consulenza costante in materia di innovazione dei processi e di Business Intelligence. 
Il tutto per accompagnare ospedali e cliniche, giorno dopo giorno, sul percorso di digitalizzazione che porta al- 
l’eccellenza.



Fondata in Olanda nel 1960, Randstad è oggi la società leader al mondo nei servizi 
per le risorse umane. Specializzata nella ricerca, selezione e formazione del perso-
nale, Randstad è presente in Italia dal 1999 e conta oggi più di 300 filiali. 
Dal 2020 inoltre è presente in Italia anche con la divisione Randstad Healthcare con 
più di 30 filiali specializzate in ambito sanitario. 

La nostra consolidata esperienza nel settore socio-sanitario garantisce soluzioni mirate ed efficaci dedicate alle aziende 
private e pubbliche. 
Abbiamo costruito un network di candidati su profili specifici e progettato percorsi di formazione mirati. 
 
FOCUS PROFILI 

medici ▪
infermieri ▪
operatori socio sanitari ▪
fisioterapisti ▪
tecnici e figure affini ▪
odontoiatri ▪
personale amministrativo▪
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Randstad  
Andrea Migliorati  
andrea.migliorati@randstad.it  
Cell: 340.0653544 
randstad.it 

CONTATTI

Staffing: somministrazione di lavoro a tempo determinato  ▪
Staff Leasing: somministrazione di lavoro a tempo indeterminato   ▪
Health School: formazione professionalizzante in ambito sanitario e percorsi ECM  ▪
Reclutamento internazionale di professionisti in ambito sanitario (infermieri, medici).▪

SERVIZI/OFFERTA
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Sinteco, divisione del Gruppo Bucci Industries, è un’azienda attiva nel mercato del-
l’automazione e della robotica dal 1984. 
Si articola in due diverse Business Unit: Sinteco Industrial e Sinteco Healthcare.  
La Business Unit Sinteco Healthcare si occupa della progettazione e realizzazione di 
soluzioni modulari automatizzate per la gestione del farmaco in dose unitaria.  
La sua missione è migliorare l’efficienza operativa e la sicurezza dei processi sanita-

ri, grazie all’uso di tecnologie avanzate, destinate ad ospedali e cliniche private. 
Sinteco Industrial è invece una divisione dedicata allo sviluppo di impianti di automazione complessi per l’assemblaggio 
ed il collaudo di applicazioni industriali per i settori farmaceutico e medicale, cosmetico e serraturiero, meccanico e ae-
rospace.  
La sede centrale dell’azienda è situata a Longarone (BL) e conta quasi 250 dipendenti, principalmente costituiti da inge-
gneri, fisici, sviluppatori software e meccanici specializzati.  
 
Con quattro sedi produttive distribuite su oltre 16.000 mq di superficie, Sinteco è in grado di offrire una copertura ampia 
e un’elevata capacità produttiva per soddisfare le esigenze del mercato. 
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Sinteco Healthcare, con il suo approccio modulare e l’innovativo sistema Athena, è la soluzione ideale per otti-
mizzare la gestione dei farmaci e migliorare l’efficienza nelle strutture sanitarie.  
Athena va oltre il semplice confezionamento e consegna dei farmaci, integrando automazioni interconnesse 
che offrono vantaggi pratici ed economici.  
 
Liberando il personale da operazioni a basso valore aggiunto, permette loro di concentrarsi sulla cura del pa-
ziente. Inoltre, garantisce una tracciabilità completa e riduce drasticamente l’errore umano, integrandosi per-
fettamente con i sistemi informatici ospedalieri.

Sinteco a Bucci Automations S.p.A. Division  
Z. I. Villanova - 32013  Longarone (BL)   
www.sintecorobotics.com 
sinteco.it@bucci-industries.com 
Tel: 0437.772146 
Responsabile: Ing. Diego Allera

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Grazie allo sviluppo di tecnologie avanzate per il settore sanitario, Sinteco Healthcare offre alle strutture una 
gestione sicura ed efficiente dei farmaci, riducendo i costi operativi e migliorando la sicurezza dei pazienti e 
l’efficienza dei processi ospedalieri. 
 
Il prodotto di punta di Sinteco Healthcare è il software Athena, un sistema modulare e flessibile pensato per la 
gestione dei farmaci in dose unitaria.  
 
Athena è stato sviluppato per rispondere alle specifiche esigenze delle strutture sanitarie, consentendo una di-
stribuzione personalizzata dei farmaci, etichettati con il nome del paziente. Il sistema ottimizza ogni fase del 
processo, dalla preparazione della terapia allo stoccaggio e alla consegna dei farmaci.

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE

45



SYS-CLINIQUE

Con le soluzioni di SYS-DAT SANITA’ hai strumenti funzionali e integrati
tra loro che migliorano la produttività della tua struttura sanitaria

02 967 18 1

info@sysdatsanita. it www.sysdatsanita. it

Saronno (VA) - Italy

SYS-RIPOSO MANAGEMENT SOLUZIONI E
SERVIZI ON LINE

SERVIZI CONSULENZA
E ASSISTENZA

Gestione Amministrativa
Ospiti
Assistenza Domiciliare
Integrata
Firma Elettronica
Controllo disorientati
Fascicolo Socio Sanitario
Gestione Ospiti
Gestionale per dispositivi
mobile
Tracciamento biancheria
con RFId

Gestione Ricoveri
Gestione Sale
Operatorie
Gestione
Poliambulatori
Gestione Farmaco
Laboratorio Analisi
Firma Elettronica
Refertazione digitale
Fascicolo Sanitario
Elettronico

Business Intelligence
Controllo di Gestione
Amministrazione &
Economato
Human Resource
Fatturazione
Elettronica
Archiviazione
documenti

Digital Marketing &
Sito Web
Assistenza Domiciliare
Integrata
Gestione Mail &
Gestione Cedolini
CRM 
Prenotazioni On Line
Tracciamento pazienti
blocco operatorio

Sicurezza & Privacy
Cyber Security
Hardware & Cloud
Assistenza

Sys-Dat Sanità, azienda del Gruppo Siges, lavora su tutto il territorio naziona-
le nel settore TMT (Technology, Media & Telecommunications) da oltre trent’anni. 
Una software house che opera nel campo della progettazione, realizzazione e manu-
tenzione del software per il mercato sanitario (case di cura, case di riposo, ambula-
tori, laboratori). 
La missione di Sys-Dat Sanità è di fornire soluzioni “chiavi in mano” alle strut-

ture sanitarie, con una gamma di servizi e prodotti “ALL IN ONE” in grado di assolvere a tutti gli obblighi di legge in 
materia socio-sanitaria e accreditarsi come fornitore unico, con un risparmio di tempo e costi, rimuovendo l’oneroso la-
voro di gestione e coordinamento dei vari fornitori ed il rimpallo di eventuali responsabilità. 
Sys-Dat Sanità può contare su un gruppo di specialisti, nelle varie aree funzionali e tecniche, con anni di espe-
rienza in ambito sanitario. Un forte valore aggiunto consiste proprio nella sinergia fra i vari team di consulenti e pro-
fessionisti altamente specializzati in grado di fornire le migliori soluzioni per agevolare il lavoro quotidiano.
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La maggior parte delle strutture sanitarie impiega il proprio tempo nel gestire pratiche burocratiche e tutti gli 
aspetti legati alle applicazioni richieste dalle singole regioni per gli accreditamenti SSN. Pertanto scegliere un 
software gestionale (Sys-Clinique e Sys-Riposo) fruibile e all’avanguardia porta alla struttura un ri-
sparmio sia di tempo che di denaro, semplificando tutte le procedure. 
In virtù di un’esperienza trentennale nel settore dell’Information Technology per la sanità privata (case di cura, 
case di riposo, ambulatori, laboratori), Sys-Dat Sanità è in grado di fornire ai clienti servizi e prodotti 
completi e assicurare la massima garanzia per quanto riguarda la sicurezza, gli adempimenti agli obblighi 
di legge, l’affidabilità degli impianti e del software. 
Avere a disposizione le migliori soluzioni che soddisfano al meglio ogni tipo di esigenza rende più com-
petitiva la struttura sanitaria.

Sys-Dat Sanità 
Via G. Ferrari 21/C – Saronno (VA) 
Tel: 02.967181 
info@sysdatsanita.it 
www.sysdatsanita.it 

Marketing Director 
Maria D’Aloia  
Tel: 02.96718476 
Cell: 340.9180283 
daloia.maria@sigesgroup.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

In virtù di un’esperienza trentennale in ambito sanitario, Sys-Dat Sanità offre: 
 

 Un sistema gestionale (Sys-Clinique e Sys-Riposo) completo e modulare per ogni tipo di esigenze ▪
delle strutture sanitarie 
 Un’ampia scelta di moduli software per le specifiche esigenze operative (SYSBI-Business Intelligence e ▪
Controllo di Gestione, Gestione del Personale e Rilevazione Presenze, Sistema Contabile e Magazzino, So-
luzioni Web etc) 
 Un elevato livello di servizi e prodotti personalizzati e ritagliati su misura per ogni tipo di struttura sa-▪
nitaria (case di cura, case di riposo, ambulatori, laboratori) 
 Soluzioni sempre allineate alle nuove normative di legge e nel pieno rispetto degli obblighi in mate-▪
ria di privacy e fatturazione elettronica 
 Un team di specialisti con esperienza pluriennale e certificata sulla consulenza Privacy & Sicurezza ▪
per fornire soluzioni e prodotti completi che coprono tutte le tematiche legate alla nuova normativa GDPR 
 Un servizio di assistenza e consulenza a 360° con specialisti e tecnici altamente qualificati e preparati ▪
alle nuove normative in ambito socio-sanitario 
 La progettazione, fornitura e assistenza di strumenti HW a supporto delle soluzioni informatiche ▪
 Un servizio di formazione professionale per tutti gli operatori del settore sanitario rivolto alla cono-▪
scenza e all’utilizzo della procedura.

SERVIZI/OFFERTA
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L'innovazione al servizio della cura

Telemedware, azienda IT originaria delle Marche e supportata da un team interna-
zionale, integra ricerca clinica e innovazione tecnologica per migliorare l’efficienza 
operativa e ottimizzare la gestione dei processi delle strutture sanitarie.   
Nasce nel 2011, a seguito dello sviluppo di software di telemedicina all’interno 
dell’Ospedale Rizzoli di Bologna. Lavora da anni nella ricerca e realizzazione di piat-
taforme che si adattino alle diverse esigenze grazie a strumenti di configurazione al-

tamente flessibili per efficientare i servizi al paziente e potenziare il lavoro dei medici.

L’AZIENDA
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Sconti esclusivi: Gli associati AIOP possono beneficiare di sconti a partire dal 20%, variabili in base alla tipo-
logia dei prodotti di interesse. 
Consulenza personalizzata: Gli specialisti e i consulenti di Telemedware sono a disposizione per incontri di 
approfondimento con le strutture associate AIOP. Durante questi incontri, illustreremo nel dettaglio i nostri ser-
vizi e le soluzioni operative appositamente studiate per le vostre esigenze.

Telemedware 
Sales Manager: Roberta Martellina – Cell: 320.1843585 – r.martellina@telemedware.com 
General Manager: Fabio Cristofanelli – Cell: 349.0928732 –f.cristofanelli@telemedware.com 
telemedware.com – info@telemedware.com  -  Tel: 071.9728403 
HEADQUARTER: Viale XII Settembre, 80, Fano (PU)  
 BRANCHES:  Via Raffaello Sanzio, 387, Senigallia (AN) 
  Via 1° Maggio 150/B, Ancona (AN)  
 Via Properzio 4, Pescara (PE)

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Telemedware introduce nel mercato EMR _TMED, una Cartella Clinica Digitale che oltre ad archiviare ed elabo-
rare i dati del paziente durante il suo iter ospedaliero, li associa ad informazioni acquisite a domicilio tramite le 
funzionalità di telemedicina. Tali dati possono essere utilizzati all’interno dei trial clinici per la ricerca scientifi-
ca attraverso l’integrazione nativa dell’EMR_TMED a strumenti dedicati.  
Propone inoltre software all’avanguardia nel settore della telemedicina e del telemonitoraggio perseguendo la 
propria mission di produrre applicativi in ambito domiciliare (follow-up ospedaliero e monitoring pazienti) e me-
dico-infermieristico (con punti di salute territoriale). 

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE

49



Wolters Kluwer è un fornitore globale  
di soluzioni di informazione, software  
e servizi per il mercato legale, 昀scale, 
del lavoro, 昀nanziario e health.

Le soluzioni di Wolters 
Kluwer uniscono 
conoscenza di dominio  
e tecnologia avanzata

Wolters Kluwer – con sede ad Alphen aan den Rijn (Olanda) e quotata a Euro-
next Amsterdam negli indici AEX e Euronext 100 – è un Gruppo leader a livel-
lo globale nella fornitura di servizi e soluzioni software, prodotti editoriali e forma-
zione per i mercati giuridico/legale e giuslavoristico, compliance, fiscale, finanzia-
rio, amministrativo, aziendale e healthcare.  
Con 183 anni di storia alle spalle, Wolters Kluwer rende disponibile sul mercato 

un portafoglio prodotti che supporta ogni giorno migliaia di clienti in tutto il mondo tra cui il 93% delle aziende Fortu-
ne 500, caratterizzandosi per la propria solidità finanziaria ed efficienza economica avendo una capacità di effettuare in-
vestimenti adeguati in termini di risorse, di ricerca e di sviluppo tecnologico (ogni anno Wolters Kluwer destina agli 
investimenti in innovazione un valore compreso tra l’8 e il 10% dei ricavi annuali globali). 
In Italia WOLTERS KLUWER è presente attraverso WOLTERS KLUWER ITALIA SRL, Società che raccoglie i più auto-
revoli e accreditati brand che realizzano software e prodotti/servizi editoriali giuridici per il mercato della Pub-
blica Amministrazione, Aziendale e dei Professionisti quali: LEGGI D’ITALIA, CEDAM, UTET Giuridica, UTET Scien-
ze tecniche, IL FISCO, IPSOA, INDICITALIA.

L’AZIENDA
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Tutti i giorni i nostri clienti affrontano momenti decisivi che hanno un impatto sulla vita di milioni di persone e 
plasmano la società del futuro. Il nostro scopo è aiutare i nostri clienti a ottenere un impatto quando conta di 
più. 
Il cliente è sempre al centro delle nostre attività e la nostra priorità è supportarlo nel prendere sempre la deci-
sione giusta. 
Saremo al vostro fianco per offrirvi tutti gli strumenti gestionali, formativi e informativi per poter sfruttare al 
meglio tutte le potenzialità delle nostre soluzioni e per aiutarvi a prendere sempre la decisione giusta.  

Wolters Kluwer Italia 
Sede Via Bisceglie n.66 - 20152 Milano 
Tel: 02.824761 
topclient@wolterskluwer.com 
www.wolterskluwer.com/it-it 

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

WKI si caratterizza per la fornitura dei seguenti servizi altamente evoluti:  

SISTEMI APPLICATIVI IN THE CLOUD  
Suitenext: software dedicato alla gestione dei processi di contenzioso legale per rispondere alle esigenze di 
semplificazione, organizzazione, automazione e monitoraggio di tutte le attività legali giudiziali e stragiudiziali 
dei dipartimenti legali di Aziende 
Atlantide: gestionale web based per il completo controllo del ciclo ambientale dei rifiuti (D.Lgs. 152/2006; 
D.Lgs. 231/2001) per la corretta tracciabilità di tutta la filiera, dalla produzione allo smaltimento, a supporto di 
tutti gli operatori del settore 
Simpledo - Health and Safety Management System: software gestionale per la Qualità (ISO9000), la Sicu-
rezza (D.Lgs. 81/2008, BS OHSAS 18001, SGSL UNI-INAIL) e Ambiente (ISO14000) e per gestire e supportare 
nella salvaguardia della salute e sicurezza dei lavoratori, nella gestione e valutazione dei rischi, stesura del DU-
VRI e nella formazione continua di lavoratori. 

DIGITAL SOLUTIONS 
One sistema evoluto di informazione digitale arricchito di servizi innovativi e servizi di legal inventory anche 
personalizzabili per i settori giuridico e giuslavoristico, fiscale, compliance, tecnico-ambientale, amministrativo 
dedicati alle Aziende, Pubblica Amministrazione, Associazioni e Ordini Professionali, Professionisti   

FORMAZIONE AZIENDALE e PROFESSIONALE 
Corsi, seminari, master in aula, in e-learning e con formule blended learning a catalogo e su misura. Organizza-
zione e gestione di convegni, eventi e congressi.

SERVIZI/OFFERTA
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Work Progress nasce in Olanda come società internazionale. 
Mission di Work Progress sono il reclutamento e la somministrazione in diversi Pae-
si di Figure Professionali carenti. 
La struttura Italiana di Work Progress, basata in Peschiera Borromeo (MI), ha elabo-
rato il “Progetto Sanità”, risolvendo le problematiche legali e giuslavoristiche relati-
ve al progetto. 

Attualmente Work Progress è, in Italia, un’Agenzia per il Lavoro specializzata nella selezione e reclutamento, a livello in-
ternazionale, di personale sanitario (medici ed infermieri), di alto livello scientifico e professionale dal Pakistan.

L’AZIENDA
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Possibilità di acquisire, attraverso la somministrazione, professionalità certificate attualmente carenti.

Work Progress 
Presidenza: Doriano Riparbelli - Cell: 335.7250772 
Div. Health Care: Prof Gianluca Negro - Cell: 348.0531843 
Work Progress B.V.  
Via Giuseppe di Vittorio, 29 
20068 Peschiera Borromeo (MI) 
info@workprogressbv.com

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Selezione, organizzazione di colloqui, espletamento procedure di immigrazione, organizzazione “logistica” del 
personale medico ed infermieristico.

SERVIZI/OFFERTA
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Zumtobel Group è una multinazionale che si occupa di illuminazione integrata. Ba-
sata in Austria, da oltre 75 anni opera a livello internazionale in oltre 80 paesi attra-
verso i brand Zumtobel, Thorn e Keyture, offrendo soluzioni illuminotecniche inte-
grate per numerose applicazioni, compresi ospedali, aziende sanitarie, cliniche, 
RSA e Senior housing.  
Nel comparto delle strutture sanitarie, spaziamo dall’illuminazione delle sale opera-

torie ai laboratori, gli spazi comuni, le terapie intensive e sub-intensive con innovativi sistemi circadiani e le stanze di 
degenza con soluzioni ospitali e confortevoli. Negli spazi esterni ci occupiamo di valorizzare le facciate e tutti gli spazi 
outdoor, dai giardini ai parcheggi. 
Interveniamo tramite refurbishment di impianti esistenti, garantendo la continuità del servizio; offriamo inoltre kit led re-
trofit per modernizzare direttamente gli apparecchi vetusti, così da limitare al minimo l’intervento manutentivo. 
Progettiamo sistemi di gestione integrati, il cui utilizzo offre numerosi vantaggi: risparmio energetico e rispetto dei re-
quisiti di Sostenibilità, impianti moderni e flessibili e maggiore attrattività della struttura, oltre a incrementare il valore 
dell’immobile. 
Attraverso azioni tangibili siamo Partner of Choice per progetti di Sostenibilità. Il Gruppo è Gold medal Ecovadis e ab-
braccia i criteri della circular economy. Forniamo certificati EPD e abbiamo inserito gli obiettivi SDGs delle Nazioni Unite 
nel nostro report di Sostenibilità.
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Possibilità di stipulare accordi quadro per associati AIOP 
 Assesment illuminotecnico gratuito: analisi del fabbisogno, sopralluogo degli ambienti generali e criti-▪
ci e progettazione intervento 
 Assesment gratuito del potenziale di efficientamento e analisi della CFP (Carbon Foot Print) ▪
 Project management gratuito su servizi Turnkey. ▪
 Partner of Choice: Zumtobel Group è multinazionale leader di mercato, presente in tutto il mondo con ▪
esperienza nel settore Health & Care da oltre 80 anni.

Zumtobel Group 
ZG LIGHTING SRL 
Via G.B. Pirelli, 26 20124 Milano 
https://www.thornlighting.it/it 
https://www.zumtobel.com/it-it/index.html 
 

Fabio Vitto 
Health & Care Specialist  
Cell: 342.1579427  
fabio.vitto@zumtobelgroup.com

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

 Interlocutore unico per progettazione e fornitura di sistemi d’illuminazione: ▪
        - illuminazione per interni in aree generali e ambienti critici medicali 
        - illuminazione per spazi outdoor (giardini, facciate, parcheggi) 
        - illuminazione d’emergenza e vie di esodo. 

 Servizi di gestione smart e automatizzata dell’illuminazione indoor e di emergenza (monitoraggio con-▪
sumi, anomalie; scene di luce; sensoristica per accensioni e controllo luce diurna, movimento, HAP) 
 LAAS: Locazione operativa di prodotti e servizi associati (installazione, noleggio) ▪
 Turnkey (Chiavi in mano): servizi di gestione di tutte le fasi del progetto  ▪
 Soluzioni su misura per relamping e ottimizzazione impianti. ▪

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE

55



 Aiop  
ASSOCIAZIONE ITALIANA DELLE AZIENDE SANITARIE OSPEDALIERE E TERRITORIALI  

E DELLE AZIENDE SOCIO-SANITARIE RESIDENZIALI E TERRITORIALI DI DIRITTO PRIVATO 
 

+39 06 32 15 653 
www.aiop.it


