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Non potrai utilizzare più le versione free di Google Drive o Dropbox,  
SecureFiles è a norma GDPR ed  i dati sono ospitati esclusivamente in Italia.  

SecureFiles fornisce alle aziende in modo rapido la propria 
soluzione di backup di file, condivisione di file, sincronizza-
zione ed endpoint aziendale. 

SecureFiles 
è il drive virtuale in cloud  
dove condividere i files aziendali

Conserva i tuoi dati in SecureFiles, sono crittografati e non sarai 
soggetto al data breach, non perderai più alcun dato, tutto sarà 
tracciato per darti visione degli eventi. 

User 

consent  
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access  

Right to be 

forgotten  
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portability 
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notification 

DPO 

25% di sconto per gli associati Aiop 

SecureFiles ti aiuta con il GDPR 

Aconet, un marchio nato nel 1995, è una delle prime società di servizi internet in 
Italia. L’azienda è attiva come NASP (Network Application Service Provider) per la 
produzione ed erogazione di applicazioni online e servizi per editoria, farmaceutica, 
automotive, salute. Aconet è un ISP (Internet Service Provider) dedicato al B2B, con 
alta affidabilità delle soluzioni proposte, con un uptime elevatissimo dei servizi 
ospitati. Dispone di datacenter di proprietà dove i sistemi sono monitorati ogni 30 

secondi. Aconet è specializzata nel data protection a livello normativo, cyber security, consulenza globale.  Tutti i servizi 
sono erogati in Italia e possono essere usufruiti in Cloud oppure on premise. 
Aconet è certificata ISO 9001:2015 e ISO/IEC 27001:2013, vanta partnership con i Leader della security mondiale e forni-
sce soluzioni al mercato enterprise, dalla piccola azienda alla multinazionale. 

L’AZIENDA
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Per le strutture associate Aiop si applica lo sconto del 25% su tutti i servizi, come: 
 

 CLOUD PBX, con un unico canone gestisci un sistema di collaboration per tutte le tue strutture, numerazio-▪
ne unica, accesso da telefono tradizionale, telefono IP, Softphone, porta il tuo interno con l’ App mobile. In-
stant messaging, trasferimento files. 

 CLOUD SERVER,  amministra il tuo datacenter virtuale completo di switch, storage, ram, cpu e banda, ca-▪
noni per risorse assegnate e non per server. 

 SECURE FILES, il drive per la condivisione aziendale a norma GDPR. ▪

 FUNZIONE DPO, rispetta il GDPR, Aconet ti fornisce l'esperto certificato da nominare, ai sensi del Regola-▪
mento (UE) 2016/679.

via Simone Martini, 127  - 00142 Roma 
+39.06.659691 - Fax. +39.06.65969200 
comm@aconet.it 
aconet.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Non solo connettività 
Fibra fino a 1Gbps ove coperto. Firewalling, web filtering, antispam, antivirus, Vpn. SD WAN per incrementare 
le performances  nella navigazione, con logiche di fail over. 
 
Cloud & Virtualizzazione 
Colloca i tuoi server presso il nostro datacenter. Web, Posta, Sistemi gestionali/fatturazione elettronica, HR, ap-
plicazioni mission critical.  SecureFiles, Disaster Recovery e Business continuity applicabili ai tuoi workflow.  
Soluzioni innovative di centralino in cloud, massimi risparmi e innumerevoli funzionalità innovative per il cliente. 
 
Consulenza Privacy Gdpr & Cyber security 
Legali esperti della normativa e tecnici specializzati in cyber security. Aconet rileva  vulnerabiità sistemistiche. 
VA, PT,  Web Application Scanning. IPS, AntiDDoS.

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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Afea incarna un nuovo modello di software house che mette al centro dei progetti 
la creazione di valore per i propri clienti. Da sempre l’azienda lavora con l’obiettivo 
di portare innovazione nel mondo della Sanità interpretando un duplice ruolo: quello 
di software house e quello di società di consulenza.  
Questo modello vuole offrire alle organizzazioni sanitarie un vero e proprio percorso 
di cambiamento volto alla trasformazione digitale dei processi e dei servizi 

sanitari e al raggiungimento di importanti obiettivi: 
Assicurare al paziente una positiva esperienza nel contatto con la Struttura ▪
Garantire percorsi di assistenza e cura più efficaci ▪
Adottare processi snelli e senza sprechi       ▪
Attrarre nuovi pazienti ▪
Valorizzare le competenze e il talento delle proprie risorse. ▪

 
Un modello “oltre la tecnologia” 
Andare oltre per Afea significa superare la definizione di technology company pura e abbracciare un modello di azienda 
che sappia lavorare sulle tre dimensioni critiche del miglioramento: i processi, le persone, le tecnologie. Afea crede 
profondamente in questo modello tanto da avergli dato il nome di 3D Project. 
Il successo di questo approccio, molto ambizioso, risiede proprio nel lavoro delle persone.  Il fattore umano 
in Afea è determinante: la capacità di ascoltare, mettersi nei panni dell’interlocutore, comprenderne le esigenze e 
condividerne gli obiettivi sono le caratteristiche che definiscono l’“Intelligenza emotiva” di un’azienda che oggi è un 
punto di riferimento nel mercato della sanità privata.

L’AZIENDA
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Afea offre agli associati AIOP una consulenza gratuita con i propri esperti per individuare possibili aree di mi-
glioramento nei processi di erogazione delle prestazioni sanitarie, nei flussi di lavoro interni e nei modelli di mi-
surazione della performance. 

Afea  
Via Curio Fornaci, 2 – 05100 Terni  
Sito azienda: afeasanita.it 
Sito di prodotto: afeah2o.com 
 
Martina Tini – Marketing Manager Afea  
martina.tini@afea.eu 
Cell. 351.046 0348

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Come software house 
Afea gestisce l’intero ciclo di produzione di H2O, un software di tipo ERP per la Sanità, un ecosistema infor-
mativo, modulare, in grado di armonizzare governo clinico e gestionale. La soluzione ha una copertura fun-
zionale molto ampia, strutturata nei seguenti moduli: Specialistica ambulatoriale, Degenze, Order entry, 
Percorso chirurgico, Cartella Clinica, Farmacoterapia, Logistica e Acquisti, Amministrazione Finanza e Controllo, 
Compensi medici, Decision Support System. 
 
Come consulting 
Afea offre una consulenza a valore in diversi ambiti: organizzazione, controllo di gestione, marketing sa-
nitario, Value Based Lean Healthcare©.

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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Agos è una Società finanziaria leader nel settore del credito alle famiglie, controlla-
ta per il 61% dal gruppo internazionale Crédit Agricole tramite Crédit Agricole Con-
sumer Finance, importante società di credito ai consumatori francese; il restante 
39% del capitale sociale appartiene a Banco BPM. 
Agos eroga credito attraverso differenti linee di prodotto: prestiti personali, finan-
ziamenti finalizzati all’acquisto di beni e servizi, carte di credito e assicurazioni. 

Presente nel mercato italiano dal 1987 con sede centrale a Milano, Agos offre, inoltre, una presenza capillare su tutto il 
territorio nazionale che permette di garantire ai propri clienti un’assistenza tempestiva e di fornire proposte vantaggiose 
ed efficaci sulla base delle esigenze specifiche. 
Per questo motivo, non si limita a proporre sistemi di finanziamento, ma offre veri e propri pacchetti completi di prodotti 
e servizi in grado di soddisfare le necessità di aziende convenzionate e clienti finali. 
Tempi di risposta brevi, efficacia nella risoluzione dei problemi, un’attenzione particolare al customer care, costituiscono 
i punti di forza della società finanziaria. 
Grazie a una tecnologia all’avanguardia, in grado di gestire annualmente oltre quattro milioni e mezzo di operazioni, 
Agos garantisce la copertura totale delle transazioni, 365 giorni all’anno, 24 ore su 24. 
Agos è associata ASSOFIN, alla quale aderiscono le principali società operanti in Italia nel credito al consumo. 

L’AZIENDA
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Ecco come nasce Progetto Agos. L’innovativo programma di soluzioni studiate per elevare il benessere degli in-
dividui, grazie ad azioni mirate che li valorizzano come persone prima che come dipendenti. Mettiamo le perso-
ne al centro. 
È credenza di Agos che ogni persona contribuisca al progetto dell’azienda per cui lavora con i suoi skills, le sue 
attitudini e il suo impegno ma anche con la sua meravigliosa ricchezza, quella che deriva dall’essere, oltre che 
lavoratori, uomini e donne, genitori, figli, amici. 
Questa interezza oggi deve essere messa al centro delle strategie aziendali, perché solo le persone serene e fe-
lici riescono a lavorare con la giusta concentrazione e produttività. 
 
Ecco i pilastri della nostra offerta: 

Offerta ampia, ma sempre personalizzata ▪
Servizio dedicato e differente, e consulenza per lo sviluppo di nuovi servizi e prodotti ▪
Innovativa Customer experience basata su strumenti digitali ▪
Promozione dell’educazione finanziaria per una scelta consapevole.▪

Agos Ducato S.p.a.     
Ci trovate in una delle oltre 120 filiali presenti in tutta Italia. 
Al numero verde 800.12.90.10 (Lun-Ven: 8.30-21.00 | Sab: 8.30-17.30) 
Oppure cercando il consulente personale Agos più vicino  
su www.agos.it/ricerca-referente-agos

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Da sempre, Agos mette a disposizione dei propri partner e clienti una solida esperienza a livello di prodotto e di 
servizio, ascoltando ogni singola esigenza per offrire davvero un servizio mirato. 
È grazie a questa Partnership che i dipendenti delle case di cura associate Aiop potranno richiedere i prodotti di 
credito di Agos: semplici, veloci e flessibili. 
 
Un prestito, tanti vantaggi. 
Grande flessibilità. Con i prestiti flessibili una volta l’anno e fino a 3 volte nel corso del prestito, è possibile mo-
dificare l’importo della rata oppure posticiparne il pagamento. 
Per maggiori informazioni su come funziona la flessibilità è possibile consultare le condizioni contrattuali. 
Semplicità di richiesta e velocità di risposta. Per richiedere il prestito basta sottoscrivere il contratto e presen-
tare pochi documenti (carta di identità, tessera sanitaria, busta paga) facendo riferimento alla partnership Aiop. 
 
In sole 48 ore dall’approvazione della richiesta verrà effettuato il bonifico dell’importo direttamente sul conto 
corrente.

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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ALSCO Italia, presente sul territorio nazionale con 9 stabilimenti, mette a disposi-
zione la propria esperienza nel mondo della Sanità privata, fornendo un servizio di 
noleggio, lavaggio e sterilizzazione di divise sanitarie, teleria e camici chirurgici a 
barriera riutilizzabili in TTR. 
Dopo una attenta selezione del tessile, facciamo produrre, dietro nostre specifiche, 
abiti realizzati con materiale, fogge e colori adatti ai processi di trattamento e ripri-

stino industriali. 
Le procedure di trattamento superano tutti i requisiti di sicurezza previsti dalle vigenti normative. 
La certificazione secondo lo standard UNI EN 14065 garantisce per i tessili trattati un efficace controllo microbiologico, 
garantendo capi igienicamente idonei agli operatori sanitari e una efficace protezione da patologia infettive e dal pas-
saggio di liquidi organici potenzialmente infetti. 
Le vestizioni del personale sanitario vengono personalizzate su richiesta con il logo aziendale e il nome dell’operatore in 
modo che ognuno indossi sempre i propri capi.  
Tutti gli indumenti sono tracciati con tecnologia RFID, così da tracciare ogni fase produttiva, e possono essere distribuiti 
anche con armadiature automatizzate. 
 
 
 

L’AZIENDA
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Conformità: garanzia di indossare un capo conforme alle norme previste per il settore. 

Fornitore globale: rapporto con un solo fornitore che gestisce dotazione, lavaggio e ripristino dei capi. 

Sicurezza igienica: igienizzazione sia termica sia chimica (UNI EN ISO 14698-1:2004) e conformità al sistema 
RABC (Risk Analysis and Biocontamination Control) secondo la norma UNI EN 14065. 

Flessibilità: vestiario e biancheria possono adeguarsi in tempo reale alle effettive esigenze del cliente.  

Servizio personalizzato: gli abiti sono personalizzati con il nome dell’operatore e con il logo aziendale. La 
tecnologia RFID consente la tracciabilità del capo nel corso delle diverse fasi di lavorazione.

Alsco Italia  
Direzione Generale 
Via Pordenone, 8, 20132 Milano (MI) 
Tel: 02 8940 0523 
alsco.milano@alsco.it 

www.alsco.it 
Dr. Giovanni Azzone 
Responsabile Marketing 
Cell.: 39 392 398 29

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Noleggio di dispositivi medici tessili sterili 
Il servizio a Noleggio Alsco STERILIS, sterilizzazione e lavaggio di set chirurgici in Tessuto Tecnico Riutilizzabile 
(T.T.R.) realizzato in Trilaminato (combinazione di 3 speciali tessuti), offre numerosi vantaggi: barriera antimicro-
bica, basso impatto ambientale, azzeramento dei costi di smaltimento, personalizzazione dei set, flessibilità di 
gestione. 
I camici e i teli chirurgici sono Dispositivi Medici di Classe I e, in conformità alla Direttiva 93/42/CE, garantisco-
no l’identificazione e la rintracciabilità del prodotto attraverso l’applicazione di un micro- chip e l’implementa-
zione di un software di gestione che consente di descrivere e controllare ogni fase del processo a cui è sottopo-
sto il singolo prodotto. 
L’intero ciclo STERILIS e gli ambienti a contaminazione controllata vengono validati annualmente da laboratori 
esterni certificati: ciò consente ad Alsco di rilasciare prodotti con Marcatura CE. 
 
Noleggio e lavaggio di divise sanitarie 
Il servizio prevede la gestione integrata a NOLEGGIO di divise complete per ogni reparto e specializzazione, leg-
gere e durevoli, disponibili sia in tessuti tecnici misti sia in tessuti naturali traspiranti, antibatterici e colorati.

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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CONSULENZA

FORMAZIONE

CORSI E.C.M.

www.centroeuropeo.it

Il Centro Europeo di Studi Manageriali (C.E.S.Ma.) opera da oltre 20 anni nel 
settore della Formazione Professionale.  
Supportiamo le strutture sanitarie, pubbliche e private, nella realizzazione di proget-
ti finalizzati allo sviluppo delle Risorse Umane e all’innovazione dei modelli 
organizzativi, per elevare la qualità del servizio al cittadino e raggiungere obiettivi 
aziendali sempre più ambiziosi.  

In qualità di Provider ECM proponiamo, nel rispetto delle direttive del Ministero della Salute e della Commissione Na-
zionale per la Formazione Continua in Medicina, programmi aggiornati ed efficaci che interessano tanto le competenze 
tecnico-specialistiche, quanto le abilità trasversali, linguistiche, manageriali e relazionali.  
Siamo inoltre attenti a cogliere, in modo qualificato ed innovativo, le opportunità offerte dai Bandi Pubblici e dai Fon-
di Interprofessionali per trasformarle in risorse da reinvestire in Piani di Formazione Finanziata che favoriscano la 
crescita delle organizzazioni. 

L’AZIENDA
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Grazie alla partnership con AIOP gli Associati potranno usufruire di una scontistica per: 
 Accreditamento Eventi ECM ▪
Erogazione della Formazione a catalogo e personalizzata (finanziata e/o privata) ▪
Outsourcing della funzione “HR training & Development” ▪
 Say Yes, divisione linguistica ▪
 Formazione Ei Pass, ITC e Sicurezza ▪
Team Building (Outdoor e Formazione esperienziale): format coinvolgenti per stimolare la sfera fisica, ▪
cognitiva, relazionale e professionale dei discenti 
Ideazione e realizzazione di Vs. Campagne di Social Responsability ▪
 Realizzazione di eventi aziendali rispondendo in modo qualificato ed innovativo alle esigenze dell’azienda ▪
 Supporto ed assistenza nell’implementazione di processi di Agile Working e Welfare aziendale ▪
Pianificazione e predisposizione del PFI di apprendisti e realizzazione della formazione obbligatoria prevista ▪
Ogni altro percorso formativo ideato e realizzato da CESMa▪

Centro Europeo di studi manageriali 
Sede di Formia: via Lavanga 97/99  
Sede di Latina: via dell’Agora, c/o C.C. Orologio, 
Edificio B, Scala A  
Tel. 0771.771676 
formazione@centroeuropeo.it 

Referente area ECM 
Elisabetta Di Marco 
elisabetta.dimarco@centroeuropeo.it 

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Dal 2003 siamo Provider ECM con Accreditamento Standard Nazionale per la realizzazione di Eventi For-
mativi di Educazione Continua in Medicina (ECM), in modalità Residenziale (RES), Formazione sul Campo 
(FSC) e Formazione A Distanza (FAD).  
Offriamo, a beneficio di medici, infermieri ed operatori, iniziative teoriche e pratiche strutturate allo scopo 
di mantenere elevate le competenze del personale sanitario, chiamato ad ottemperare all’obbligo di aggiorna-
mento costante dettato dallo stesso codice deontologico. 
Verifichiamo regolarmente la disponibilità di risorse dedicate alla Formazione Continua. Supportiamo le 
aziende nell’elaborazione e realizzazione di piani formativi funzionali agli obiettivi specifici, curando con atten-
zione il ciclo di vita di ogni progetto: dall’analisi del fabbisogno formativo alla progettazione dell’interven-
to, dalla richiesta di finanziamento all’erogazione e monitoraggio delle attività di training.  
Con la nostra divisione Say Yes! offriamo inoltre un’ampia varietà di iniziative atte ad affinare la padronanza 
della lingua inglese, così da abbattere eventuali barriere linguistiche e garantire un’adeguata accoglienza ai pa-
zienti stranieri. Progettiamo, inoltre, in modo qualificato ed innovativo, Eventi corporate e Team Building per 
favorire rapporti sani tra colleghi, stimolare senso di appartenenza e creatività, sviluppare la leadership, pro-
muovere cultura e valori aziendali.

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE
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Coopservice è un’azienda specializzata in servizi integrati di facility che si propone come referente unico per la gestione 
di tutte le attività no-core del cliente. Il nostro modello di business è basato sulla creazione di valore per i nostri clienti, i 
quali possono focalizzarsi sul proprio core business con la certezza di poter contare su un partner di fiducia a cui affidare 
i servizi di facility. Il cliente può avvalersi di un singolo servizio, di più servizi o di una soluzione di global service integra-
to per massimizzare il rapporto costi/benefici. 
Oltre ad occuparci della gestione e del coordinamento, eroghiamo direttamente i servizi attraverso il nostro personale 
(oltre 17.000 dipendenti), formato e addestrato per garantire i più elevati standard qualitativi e di performance. 
Siamo presenti su tutto il territorio nazionale con la nostra rete di filiali, uffici territoriali, centrali operative e magazzini e 
disponiamo di mezzi, strumenti e attrezzature all’avanguardia per garantire la massima efficienza. 
Il nostro sistema di gestione integrato conforme e certificato rappresenta un valore che ci distingue dalla concorrenza e 
costituisce un elemento fondante della nostra reputazione.

L’AZIENDA
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Importanti Aziende ospedaliere e sanitarie, Case di cura e Cliniche si affidano a noi per la progettazione, l’ero-
gazione e la gestione di servizi integrati. Poter contare su un referente unico, affidabile e altamente competente 
comporta innanzitutto un risparmio economico, generato dai processi di efficientamento organizzativo e gestio-
nale che assicurano la massima resa e, in secondo luogo, una garanzia di risultato grazie all’analisi e al monito-
raggio continuo delle prestazioni, collaudate e consolidate in anni di esperienza nel settore.

Coopservice  
Via Rochdale, 5 – 42122 Reggio Emilia  
Tel.: 0522.94011  
info@coopservice.it 
coopservice.it 
 
Gabriele Secco – Responsabile  
gabriele.secco@coopservice.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Forniamo servizi di pulizia professionale e sanificazione degli ambienti sanitari e ospedalieri utilizzando tecni-
che, metodologie e strumenti ad alta efficienza nel rispetto di rigorose procedure e controlli.   
Ci occupiamo dei servizi di trasporto e logistica interna ed esterna, dei servizi ausiliari e di tutti i servizi di facili-
ty ed energy management, inclusi la gestione e manutenzione degli immobili e degli impianti, le forniture ener-
getiche e l’efficientamento. 
Siamo leader nella logistica sanitaria e farmaceutica per la gestione e distribuzione di farmaci, dispositivi medi-
co-chirurgici e prodotti economali; movimentazione, archiviazione e gestione della documentazione sanitaria ed 
amministrativa; traslochi di strutture sanitarie e ospedaliere.  
Siamo gli unici fornitori di servizi integrati ad erogare direttamente, attraverso i nostri istituti di vigilanza, servi-
zi specializzati di sicurezza con guardie giurate armate per vigilare sugli accessi e sulle aree a rischio ed interve-
nire tempestivamente in caso di eventi critici, oltre a fornire servizi di accoglienza e reception con personale 
non armato.

SERVIZI/OFFERTA
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La COPAG SpA nasce nel 1976 a Roma, sotto forma di Consorzio, costituito da circa 250 
strutture sanitarie private (rappresentative di oltre 25.000 posti letto nel panorama na-
zionale), con l’obiettivo di supportare i processi di acquisto dei dispositivi medici neces-
sari non solo ai propri consorziati, ma alla quasi totalità delle case di cura associate al-
l’AIOP (Associazione Italiana Ospedalità Privata) ed all’ARIS (Associazione Religiosa Isti-
tuti Socio Sanitari) garantendo elevati livelli di qualità a prezzi concorrenziali. Basti 
pensare che solo le realtà associate all’ AIOP, forniscono il 25% del totale delle prestazioni 

del Sistema Sanitario Nazionale.

L’AZIENDA
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Grazie alla presenza, strutturata e capillare, di diversi agenti monomandatari su tutto il territorio naziona-
le e ad un customer service dedicato, i clienti di COPAG SpA possono ottenere una conoscenza immediata 
sulla disponibilità dei prodotti, oltre alla veloce ricezione di preventivi dedicati ed un monitoraggio costante ine-
rente lo stato di evasione dei propri ordini. 
COPAG è l’unica realtà in grado di proporsi come global provider leader del settore.  
La logistica è uno dei punti di forza aziendale: mediante un magazzino di 10.000 mq ed un network consolidato 
di “piattaforme regionali”, è possibile effettuare consegne nell’arco di 24/48 ore (72 ore per le Isole). 
La COPAG vanta oggi un portfolio di oltre 1.200 clienti ospedalieri in Italia, Malta e Germania, derivante da una 
storia di successi iniziata oltre quarant’anni fa. Oggi vengono distribuiti medical devices e farmaci tanto a strut-
ture private, quanto a strutture pubbliche risultando vincitori di diverse gare.

Copag  
Via Lucrezio Caro,63 -  00193 Roma (Rm) 
ecommerce.copag.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

L’azienda, a differenza di molti altri players, essendo essa stessa costituita da società operanti nel settore sani-
tario, rappresenta un vero e proprio partner delle strutture sanitarie nel garantire prodotti, anche di diffici-
le reperimento, ed intervenendo quindi anche come consulente, non solo commerciale ma anche tecnico-scien-
tifico. 
Da circa una ventina d’anni, COPAG SpA detiene partnership strategiche con multinazionali e aziende, pro-
duttrici dei devices di più largo consumo. Le tre linee di prodotto offerte da COPAG SpA afferiscono a: 
Presidi medico-chirurgici 
Suture, suturatrici meccaniche e monouso laparoscopia 
Farmaci ed infusionali. 
 
Al tradizionale core business, infatti, dal 2019, la società romana ha ottenuto la licenza come grossista del far-
maco, imponendosi quale leader nel settore della distribuzione farmaceutica. In brevissimo tempo, infatti, 
COPAG SpA è stata in grado di fornire quasi 1.000 referenze farmaceutiche di classe A, C, ospedaliere ed inte-
gratori, rispondendo alla maggior parte delle esigenze terapeutiche giornaliere dei pazienti ricoverati presso 
Case di Cura ed Ospedali classificati. 
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SISTEMI INFORMATIVI PER LA SANITA’ PRIVATA 
Fondato a Firenze nel 1982, il Gruppo Dedalus è il primo operatore nei sistemi in-
formativi clinico-sanitari ospedalieri e territoriali in Europa e uno dei più grandi al 
mondo. La struttura azionaria garantisce visione, investimenti e stabilità di lungo 
periodo grazie alla grande capacità finanziaria di Ardian, la più grande società di in-
vestimento privato in Europa e la quarta a livello globale. 

Oggi Dedalus è presente in oltre 40 paesi ed è il primo fornitore di Hospital&Clinical Information System 
fuori dagli USA con oltre 7700 professionisti, 2700 in R&D, e 820 Milioni di euro di fatturato nel 2022.

L’AZIENDA
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Dedalus lavora accanto alla struttura sanitaria per affrontare e risolvere insieme i problemi dell’organiz-
zazione. Le soluzioni Dedalus portano ad un aumento dell’efficienza aziendale, garantendo un servizio mi-
gliore ai clienti e un controllo e risparmio sui costi. Per gli associati AIOP sono previsti sconti a par-
tire dal 20% e dipendenti dalla tipologia dei prodotti di interesse.

Dedalus 
Piazza Santissima Trinità, 6 
20154 Milano IT 
vendite.privata@dedalus.eu 
Tel-: (+39) 02 26144776  
Responsabile: Tiziana Ranieri – Direttore Sales Sanità Privata Dedalus Italia

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Sistemi informativi ospedalieri (HIS) ▪
Sistemi informativi clinici (CIS) ▪
Filiera del farmaco (DRUG) ▪
Sistemi di prenotazione multicanale (web, mobile, cup regionali, medici di famiglia) ▪
ERP e gestione delle risorse umane: per il workflow amministrativo, logistico e finanziario ▪
Sistemi Informativi Diagnostici (DIS) ▪
Cure primarie e sistemi per la continuità di cura (PCS).  ▪

 
L’offerta comprende sia sistemi “in house” presso i clienti, che soluzioni in Cloud, prestate dai data center di 
Dedalus

SERVIZI/OFFERTA

SERVIZI E SOLUZIONI ALLE IMPRESE

21



MioDottore è parte di Docplanner, che nasce nel 2012 ed è il principale gruppo inter-
nazionale di HealthTech della Sanità Privata in Europa ed America Latina, presente in 
13 Paesi. 

Il Gruppo MioDottore è specializzato nella sanità digitale e offre utili strumenti per la gestione dei servizi offerti, la sod-
disfazione dei pazienti, mirando all’ efficienza e alla visibilità online oltre a perfezionare il patient journey. 
MioDottore è la piattaforma leader in Italia dedicata alla sanità privata e pubblica che connette i pazienti con medici 
specialisti, medici di medicina generale, centri medici e ospedali, con   la missione globale di «rendere l’esperienza sani-
taria più umana». 
Fanno parte del Gruppo MioDottore eccellenze di mercato quali TuoTempo, CRM avanzato che offre una suite sofisticata 
per le medio-grandi strutture sanitarie, Gruppi ospedalieri con SSN e assicurazioni e GIPO, il software gestionale per 
strutture mediche anche con SSN n. 1 in Italia che ad oggi gestisce oltre 1500 centri medici. 
Ci hanno già scelto IRCCS Humanitas, IEO, Istituto Auxologico Italiano, Ospedale San Raffaele, Ospedale Israelitico, 
Gruppo Mantova Salus, Gruppo GVM, IDI IRCCS, AFFIDEA e Gruppo PSH.

L’AZIENDA

LE CONVENZIONI NAZIONALI DI AIOP 2023/2024

22



Un’offerta esclusiva per i nuovi clienti associati AIOP, su tutti i moduli TuoTempo, valida per la prima annualità e 
dedicata agli Associati AIOP che non sono già clienti di TuoTempo. 
Eventuali tempistiche e dettagli tecnici da definire con il responsabile del territorio, a seconda del servizio di in-
teresse.

MioDottore - Docplanner Italy Srl 
Piazzale delle Belle Arti 2 
00196 Roma  
www.miodottore.it 
www.miodottore.it/contatta 
 

GIPO 
Via Rainaldi 5 - 40139 Bologna 
www.gipo.it 
https://gipo.it/contattaci 
 
TuoTempo S.r.l. 
Via Garibaldi, 1 - 40124 Bologna  
www.tuotempo.it 
www.tuotempo.it/contact

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

I software e i CRM di Docplanner Group consentono di: semplificare l’accesso ai servizi da parte dei pazienti at-
traverso un portale dedicato per le prenotazioni, limitare le mancate presentazioni grazie alla gestione automa-
tizzata delle agende e la comunicazione interattiva, ridurre il lavoro operativo del personale in struttura con la 
digitalizzazione dei processi e delle pratiche amministrative. 
 
GIPO. Software gestionale per studi medici privati o convenzionati con il SSN e poliambulatori. Lavora su qual-
siasi piattaforma quali Windows, Mac ed Android. 
 
MioDottore. CRM. Nato dal lavoro congiunto di MioDottore e GIPONEXT, è il CRM per studi medici privati e le 
piccole-medio strutture sanitarie, poliambulatori, gruppi ospedalieri privati e convenzionati con SSN. 
 
TuoTempo. CRM avanzato che offre una suite più sofisticata per le medio-grandi strutture sanitarie, poliambu-
latori, gruppi ospedalieri privati e convenzionati con SSN, poliambulatori e assicurazioni. TuoTempo è certificata 
UNI ISO 9001 e UNI ISO 27001. 
 
Le aziende sanitarie e assicurative che utilizzano le soluzioni digitali di Docplanner Group hanno ridotto i costi di 
gestione e aumentato la soddisfazione dei pazienti.

SERVIZI/OFFERTA
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Il partner per il tuo progetto 
di trasformazione digitale

Più pazienti, più in salute, più soddisfatti

Con Doctolib migliora l’esperienza dei tuoi pazienti 

in ospedale, anche prima del loro arrivo.

Dove lavorare è più semplice, curare é piú facile

Dal personale medico a quello amministrativo: Doctolib 

migliora la giornata lavorativa di tutti.

Soluzioni digitali e guadagni reali

Grazie a Doctolib, la digitalizzazione della struttura 

ospedaliera consente di aumentare i ricavi.

Inquadra Qrcode 
e scopri di più

Giacomo Ruggiero
Direttore Ospedali Privati - Doctolib Italia

349 0097768 - giacomo.ruggiero@doctolib.com

Contatti 

Doctolib è uno dei leader in Europa nel settore della sanità digitale (presen-
te in Francia, Italia e Germania) che ha rivoluzionato l’accesso alla sanità in Europa. 
Doctolib collabora ogni giorno con oltre 500 tra le più importanti realtà sanitarie 
in Europa, con oltre 340.000 professionisti del settore e offre a più di 70 milioni di 
persone un accesso all’assistenza sanitaria veloce, sicuro e senza ostacoli.  
Nel 2020, durante la pandemia COVID-19, Doctolib è stata in grado di gestire fino a 

2 milioni di prenotazioni al giorno nell’ambito della campagna vaccinale. Doctolib si pone come Partner che permet-
te alle Strutture Sanitarie di offrire un livello ottimale di servizio ai pazienti.

L’AZIENDA
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La proposta di valore di Doctolib per le Strutture Sanitarie si articola in diverse soluzioni di prodotto modulari, 
che hanno lo scopo di accompagnare in un percorso di trasformazione digitale e ottimizzazione dei processi di 
gestione del paziente, garantendo: 
Una migliore esperienza per il paziente, che può gestire il proprio percorso sanitario in autonomia e con 
strumenti digitali 
Un miglioramento del conto economico generato da: 

Incremento del fatturato portato da nuovi canali di prenotazione, ribilanciamento tra SSN e prestazioni pri-▪
vate, riduzione dei no-show del 50% e aumento della loyalty dei pazienti 

Riduzione dei costi di gestione dei pazienti tradizionali, con il 40% delle chiamate spostate su canale online ▪
Maggiore comfort per il personale di segreteria e sanitario, grazie a una riduzione della pressione sul 
CUP, della quota di lavoro gestita in cartaceo e app di messaggistica istantanea per la collaborazione.

Doctolib 
Giacomo Ruggiero - Direttore Ospedali Privati 
Cell: 349 0097768  
ruggiero@doctolib.com 
https://info.doctolib.it/hospital/

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Doctolib Hospital Portal  
Per la gestione delle prenotazioni dal sito web dell’ospedale 
Doctolib Portal  
Per la visibilità online e l’acquisizione di nuovi pazienti  
Doctolib Agenda  
Per la gestione delle agende del CUP e dei medici in modo intuitivo, anche da mobile  
Siilo  
Per la comunicazione interna alla struttura e il coordinamento su specifici casi clinici all’interno e all’esterno 
della struttura  
Doctolib Check-in 
Per la digitalizzazione del percorso di visita del paziente  
Doctolib Televisita  
Per il trattamento da remoto del paziente e per l’estensione dei limiti geografici dei consulti medici  
Doctolib CRM  
Per ingaggiare la base pazienti con attività di marketing  
Vettore Medical  
Il software gestionale per centri medici più completo sul mercato. 

SERVIZI/OFFERTA
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Ecclesia GEAS Sanità 
ecclesiageas.it  
Tel. 06.853261                           
strutture@ecclesiageas.it          

CONTATTI

Ecclesia GEAS Sanità  è il broker assicurativo, consulente sul rischio e gestore si-
nistri specializzato nelle strutture sanitarie e professionisti sanitari e con oltre 30 
anni di esperienza, dei quali 10 anche come presenza in Italia del Gruppo Ecclesia, 
broker con oltre 110 anni di storia, specializzato in sanità a livello europeo. 
Negli oltre 25 anni di partnership con AIOP abbiamo aiutato oltre 200 strutture sani-
tarie associate ad assicurarsi ed a gestire il rischio. La nostra missione statutaria è 

quella di proteggere il patrimonio dei nostri clienti ed il benessere dei loro collaboratori, fornendo il miglior servizio pos-
sibile nel rispetto dei valori etici che ci animano.  La nostra attività ha lo scopo di portare valore aggiunto ai clienti, tra-
mite servizi moderni ai vertici del mercato, risultato di una continua innovazione e sviluppo. 
Diamo grande importanza ad un rapporto di reciproco scambio con i clienti, ed a relazioni di lunga durata basate su dia-
logo e partnership. 

L’AZIENDA

ASSICURAZIONI • GESTIONE SINISTRI • RISK MANAGEMENT
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Convenzione AIOP - Ecclesia Polizza Responsabilità Civile verso Terzi ed Operatori  
Da oltre 20 anni l’unica che offre: 

Compagnia con massima affidabilità finanziaria (Rating AA+) ▪
Le più ampie garanzie del mercato ▪
Varie tipologie di franchigia, fino alle più basse di mercato ▪
Nessuna franchigia per sinistri da RC non-sanitaria e RCO ▪
Obbligo a quotare: certezza di ricevere una offerta ▪
Polizza non disdettabile: durata garantita ▪
Premio scontato fino al 25% ▪

 
Convenzione AIOP – Ecclesia Polizza All risks per fabbricato e contenuto 

Compagnie italiane ▪
Testo di polizza costruito su misura per le strutture sanitarie private ▪
Le più ampie garanzie del mercato ▪
Premio più basso di mercato ▪
Possibilità di aggiungere ulteriori garanzie speciali ▪

 
Che sia una polizza in convenzione o su misura o la auto-assicurazione, tramite Ecclesia la struttura sanitaria ha 
la certezza di aver ottenuto la migliore soluzione al trasferimento del rischio ed alla gestione delle attività con-
nesse. E’ sufficiente rivolgersi ad Ecclesia per ricevere, previa una valutazione assicurativa gratuita del rischio, 
tutte le offerte di polizza disponibili sul mercato ed un consulente per aiutare nella scelta. 

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

TRASFERIMENTO DEL RISCHIO ED INTERMEDIAZIONE ASSICURATIVA 
Abbiamo le risposte alle esigenze di trasferimento dei rischi con forme assicurative anche non-tradizionali, di 
Responsabilità Civile verso Terzi e gli Operatori (RCT/O), Danni ad immobili e contenuto (Property all risks), Dan-
ni da interruzione dell’attività produttiva, Responsabilità civile patrimoniale (D&O), Tutela legale, Attacchi cyber 
e perdita dati, Flotte auto ed altri.  
Grazie alle proprie relazioni, volumi ed esclusivi strumenti di profilazione del rischio, Ecclesia mette a disposi-
zione delle strutture sanitarie polizze con le condizioni di assicurazione economiche, normative e di servizio più 
favorevoli, che confrontiamo tra loro per permettere al cliente una scelta informata. 
 
CONSULENZA GESTIONE SINISTRI E AUTO-ASSICURAZIONE/SIR 
Svolgiamo audit e analisi del rischio per profilare al meglio il rischio del cliente. 
In presenza di assicurazione, consigliamo ed accompagniamo la struttura in ogni fase della gestione del sini-
stro, dalla apertura alla liquidazione, tutelando le sue ragioni verso la compagnia di assicurazioni. 
In caso di assunzione diretta del rischio, offriamo servizi di gestione e consulenza modulare, dalla “auto-assi-
curazione chiavi in mano” a consulenza mirata su singoli aspetti, anche limitatamente alla SIR Self Insured 
Retention. 
 
CONSULENZA DI RISK MANAGEMENT 
Ecclesia fornisce accesso a servizi di formazione e consulenziali di risk-management clinico, prevenzione e for-
mazione, per ridurre la frequenza e la gravità degli eventi che si verificano, le loro conseguenze una volta verifi-
catisi, permettendo di risparmiare sul premio assicurativo. 

SERVIZI/OFFERTA
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Curiamo i rischi
della Sanità

   +39 0698968360   aiop@ebrokers.it

Il Gruppo European Brokers, opera nel comparto assicurativo dal 2005, è un Bro-
ker internazionale con presenza in 132 Paesi e 145 città nel Mondo. È presente con 
14 sedi operative sul territorio nazionale e opera in regime di stabilimento nel Re-
gno Unito con propri uffici in Londra. La società gestisce importanti clienti del mon-
do bancario, industriale e dei servizi con una forte specializzazione nei settori delle 

fidejussioni, Medical Malpractice, degli Enti Pubblici e nella gestione di programmi incoming e outgoing. Il Gruppo, per il 
tramite della Società controllata EB FINANCE, è l’unico tra i grandi broker assicurativi a svolgere anche l’attività crediti-
zia. 
È un punto di riferimento nella mediazione assicurativa in grado di fornire ai propri clienti servizi ad alto valore aggiunto, 
per la gestione di programmi assicurativi, in perfetta sintonia con le dinamiche evolutive del mercato e di reperire i mi-
gliori accessi e prodotti nel mercato globale. Aderisce al Sistema Confindustria quale membro di Unindustria e di Asso-
lombarda. European Brokers è certificata secondo la normativa ISO 9001:2008 dal 2005. La Società è stata tra i primi 
operatori di settore a conseguire il “Rating di Legalità” rilasciato dall’Autorità Garante della Concorrenza e del Mercato 
(Agcm).

L’AZIENDA
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European Brokers vanta al proprio interno una business Unit dedicata alla sanità, è partner di AIOP e di numero-
se associazioni, società scientifiche e di medicina. Affidandosi ad European Brokers le strutture sanitarie (e an-
che i singoli operatori sanitari) possono avere: accesso a tutti i servizi indicati, ottenendo condizioni esclusive e 
consulenti sempre a loro disposizione, ed accesso agli Accordi Quadro dedicati. Chiedi un incontro ai nostri spe-
cialisti sul canale digitale dedicato https://www.ebrokers.it/aiop oppure scrivi ad aiop@ebrokers.it.

European Brokers 
Alessandro Di Veroli 
alessandro.diveroli@ebrokers.it 
Cell. 335 7302224

SEDE LEGALE E DIREZIONE GENERALE 
Via Ludovisi, 16 – 00192 Roma (RM) 
www.ebrokers.it 
aiop@ebrokers 

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Servizi Finanziari 
EB FINANCE, è la società del gruppo che si occupa dell’attività creditizia ed in particolare mette a disposizione 
dei soci Aiop: 

L’acquisto dei crediti pro-soluto budget ed extra-budget (crediti derivanti da contenzioso, prestazioni in bud-▪
get, extra budget e per differenze tariffarie) 
Reperimento liquidità di impresa per operazioni ex decreto liquidità e per operazioni di finanza straordinaria, ▪
acquisizioni, e medio termine 
Leasing strumentali e immobiliari, mutui e finanziamenti ▪

Intermediazione Assicurativa - Accordi Dedicati 
RCT/O Responsabilità sanitaria per strutture ospedaliere ▪
RCT/O RSA - Strutture Socio Sanitarie Assistenziali e Riabilitative ▪
MEDBOND fidejussione assicurativa in sostituzione dell’accantonamento finanziario ▪
CYBER RISK ▪
RC Colpa Grave per Medici e Personale Sanitario ▪
RC Conduzione & Property ▪
D&O – RC Amministratori ▪

Risk Management e governo del rischio clinico  
Garantisce oltre alla patient safety, l’ottimizzazione del costo del trasferimento al mercato assicurativo dei ri-
schi sanitari. 

Welfare Aziendale  
Con Welflife e la piattaforma per la gestione dei Flexible Benefits 

Preventivazione on line  
RC Professionale per il personale sanitario disponibile su areamedici.com 

Gestione Sinistri  
Consulenza nella gestione del fondo rischi

SERVIZI/OFFERTA
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INTERNATIONAL CONSULTANCY CREATE 
YOUR 
AMBIENCE

UFA: Units for First Aid
Soluzioni e servizi

per la sanità

U.F.A. per:
Situazioni  di emergenza 

Nuove realizzazioni  
Situazioni di ristrutturazione, per 

mantenere la continuità delle cure

Progettazione e realizzazione 
di ambienti critici

Pronto soccorso, laboratori GMP, 
medicina nucleare, control room, 

sale operatorie, biobanche, centri 
dialisi, diagnostiche, poliambulatori.

Business development
www.firstaidunit.com

mariagrazia.marchi@exellence.it

Exellence & Krea ha generato nel 2020 la divisione U.F.A. (Units for First Aid) Uni-
tà di Pronto Soccorso Covid-19, progettando e realizzando il 1° Triage P.S. in soluzio-
ni modulari in Italia. 
U.F.A. offre soluzioni per la sanità in caso di: pandemie, conflitti bellici, terremoti; 
nuove realizzazioni; ristrutturazioni per dare continuità di cura. La nostra expertise è 
nella progettazione di ambienti critici: laboratori GMP, medicina nucleare, control 

room, sale operatorie, biobanche, diagnostiche, centri dialisi, poliambulatori. Vogliamo garantire sicurezza ed efficienza, 
grazie alla progettazione basata sulla modularità e la flessibilità degli spazi e delle soluzioni tecnologiche e impiantisti-
che, al controllo degli ambienti. Innovazione e digitalizzazione sono alla base della proposta di Exellence & Krea non solo 
per la progettazione degli ambienti, ma anche per la loro gestione attraverso l’impiego delle metodologie BIM e di digi-
tal twin, affiancando le strutture che intendano introdurre queste metodologie anche con la formazione. Siamo partner 
certificati Ecoxpert di Schneider Electric per lo sviluppo di soluzioni per l’efficientamento energetico, il monitoraggio e 
controllo degli ambienti, della gestione energetica e soluzioni per l’automazione per ottimizzare il rendimento energetico 
e il livello di operatività degli impianti nell’intero ciclo di vita. Ci occupiamo di business development in sanità in Italia e 
all’estero con un particolare focus sui Paesi Arabi, Sud est asiatico e Turchia. 

L’AZIENDA
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Exellence & Krea 
Via Marcantonio Parenti 47/E-41122 Modena 
firstaidunit.com 
exellence.it 
info@kre-a.com 
Tel. 059.216959 
 
Maria Grazia Marchi Responsabile  
mariagrazia.marchi@exellence.it 
Cell. 348.809096

CONTATTI

Progettazione e realizzazione di ambienti critici 
Assesment: analisi del fabbisogno, individuazione degli spazi e degli ambienti oggetto di intervento ▪
Definizione dei layout e analisi preliminare delle soluzioni realizzative o tecnologiche e della fattibilità ▪
Progettazione specialistica e integrata ▪
Individuazione della migliore soluzione modulare e tecnologica per ambienti critici in caso di nuove realizza-▪
zioni, adeguamenti o ristrutturazioni o per l’emergenza. 
Gli Associati Aiop possono avere un interlocutore unico per la progettazione e realizzazione di ambienti cri-▪
tici chiavi in mano grazie alle nostre competenze e al nostro network. 
Garantiamo la continuità delle cure in caso di ristrutturazioni o adeguamenti. ▪
Offriamo agli associati AIOP la prima fase di assessment gratuita per la progettazione e realizzazione di am-▪
bienti critici: 
Laboratori GMP (es. per il trattamento delle cellule staminali), Medicina Nucleare, Diagnostiche, Bioban-
che, Sale Operatorie, Pronto Soccorso, Poliambulatori, Centri Dialisi.

SERVIZI/OFFERTA
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SERVIZI/OFFERTA

HOWDEN ASSITECA, UN NUOVO FUTURO NELLA CONSULENZA ASSICU-
RATIVA PER LA SANITA’ 
Il mondo della Sanità, specialmente privata, vive un momento di cambiamento e tra-
sformazione. Le strutture sanitarie sono di fronte a sfide impegnative, dove si me-
scolano rischi e opportunità. Evitare i primi e cogliere le seconde è l’impresa alla 

quale sono chiamate oggi di fatto tutte le Aziende. Per avere successo è quindi fondamentale evolvere, adeguare i propri 
modelli organizzativi e attivare una nuova modalità di gestione del rischio, sia per le Aziende che operano nel settore sa-
nitario-ospedaliero sia per quelle che operano nel settore socio sanitario-assistenziale.

L’AZIENDA
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Per essere utili alle Aziende Sanitarie, i Broker assicurativi devono altrettanto evolvere ed essere in grado di proporre 
nuove soluzioni.  
HOWDEN ASSITECA - leader in Italia nella gestione dei rischi e nell’intermediazione assicurativa - forte anche della 
nuova dimensione internazionale, ha compiuto un radicale cambiamento realizzando un modello innovativo di gestione 
del rischio a tutti i livelli. Non più una moltitudine di analisi settoriali, ma un approccio globale e integrato che delinei 
chiaramente al management delle Aziende il quadro complessivo della propria reale situazione. Con punti di forza e cri-
ticità ben evidenziati. 
Lo scopo? Aiutarvi a conoscere, analizzare e quindi rispondere ai cambiamenti in atto. Diventando più forti, organizzati, 
consapevoli. 
In che modo? Il progetto di HOWDEN ASSITECA condivide con le Aziende contenuti specialistici abbinati a flessibilità 



Per gli Associati AIOP il progetto ha lo scopo di offrire una serie di servizi - oltre a garantire il controllo dei costi 
- al fine di razionalizzare e rendere sostenibili le risorse destinate alla gestione del rischio e dare ad esse la ne-
cessaria “certezza”. Saranno indicati sia i costi complessivi necessari al controllo dei rischi, sia i benefici quan-
tificabili a medio e lungo termine.   
Questi i principali strumenti che HOWDEN ASSITECA mette a disposizione degli Associati: 

Risk Assessment globale sull’Azienda attraverso strumenti e check list dedicati e produzione di un Risk Re-▪
port con l’indicazione delle attività di adeguamento suggerite, in ordine di importanza/gravità 
Progetti personalizzati di gestione e mitigazione dei rischi e, in riferimento al tema della responsabilità civi-▪
le, gestione dei risarcimenti basata su un “sistema misto” per stabilizzare e rendere certi i costi e reperire 
coperture assicurative sostenibili e stabili nel tempo 
Supporto nella gestione del rischio non assicurato e delle richieste di risarcimento, con servizio specialistico ▪
di loss adjusting in grado di quantificare e certificare le corrette riserve 
Sistema informatico web based, dedicato alla gestione proattiva dei sinistri in ottica di risk management ▪
Convenzioni assicurative specifiche per il personale dipendente e convenzionato delle strutture ▪
Consulenza dedicata sui temi della Sostenibilità, Sicurezza informatica ed Health & Benefits ▪
Formazione continua al personale principalmente sui temi della sicurezza, della qualità e della gestione del ▪
rischio. 

 
Gli specialisti e i consulenti di HOWDEN ASSITECA sono disponibili ad incontri di approfondimento con le strut-
ture associate AIOP per illustrare i servizi e dettagliare le proprie soluzioni operative ed assicurative dedicate. 

Howden Assiteca 
Direzione Generale 
Via Costanza Arconati, 1 - 20135 Milano 
howdengroup.com

Giacomo Braschi – Specialty Manager 
Mobile +39 348 8272294  
giacomo.braschi@assiteca.it 
 
Vincenzo Murolo – Specialty Director 
Mobile +39 348 8724200 
vincenzo.murolo@assiteca.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

operativa in base alla specifica situazione trattata: 
vengono analizzati e se del caso cambiati i processi interni per garantire a ciascuna Azienda la piena ade-▪
guatezza alle norme 
vengono messe a disposizione specifiche procedure dettagliate per le singole aree operative di ciascuna ▪
Azienda  
viene fornito un consistente pacchetto formativo ▪
viene realizzata una dettagliata analisi del mercato assicurativo e riassicurativo in modo che ogni Azienda ▪
sia in grado di rivolgersi “alle assicurazioni” in condizioni di sicurezza, trasferendo solo la quota di rischio 
che non conviene ritenere in proprio.
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Innogea Srl supporta le strutture sanitarie, attraverso un’integrazione costante di 
metodi e tecnologie, nel miglioramento della qualità e della sicurezza delle cure, 
nella gestione del rischio, nel governo dei processi clinici-assistenziali, nella gestio-
ne economica finanziaria e nella comunicazione istituzionale. Innogea opera con le 

seguenti aree: 
 
Consulting  
Advisory & Management 
Dal controllo di gestione all’efficientamento dei processi, fino ad arrivare ai servizi di temporary management e all’advi-
sory per operazioni di natura straordinaria. Tecnologie abilitanti proprietarie: CareData Next. 
 
Accreditamento & Compliance 
Attività di consulenza finalizzate ad assicurare la conformità delle organizzazioni sanitarie ai requisiti di cui all'accredita-
mento istituzionale e alle principali normative in materia di responsabilità amministrativa, privacy, sicurezza sui luoghi di 
lavoro e standard volontari (ISO, JACIE, ecc.). 
 
Clinical Governance 
Miglioramento della qualità e sicurezza delle cure, consulenza per la certificazione dei PDTA e la gestione proattiva del 
rischio clinico. Tecnologie abilitanti proprietarie: CareRisk. 
 
Digital  
CareMed: cartella clinica ed erp sanitario con modulo di controllo di gestione. 
CareData Next: soluzione per il governo dei processi (economici, clinici) ed il supporto alle decisioni. 
CareRisk: gestione del rischio clinico di tipo reattivo, proattivo e predittivo. 

L’AZIENDA
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 Licenza d’uso CareMed e CareData Next (sconto del 20% sul Listino). ▪

 Assessment sui requisiti di cui al DdL Concorrenza (sconto del 20% sul Listino). ▪

 Risk Assessment, verifica del livello di rischio ritenuto dalla struttura sanitaria sulle seguenti aree: gover-▪
no clinico, gestione dei sinistri, risorse umane, cyber security, economica finanziaria, compliance (sconto 
del 20% sul listino Risk Assessment Innogea).

Sede Palermo 
Via P.pe di Belmonte n. 102 
90139 Palermo (PA) 
Tel: 091 7434774 
Fax:091 336853 
 

Sede Milano 
Via Giosuè Carducci, 34 
20123 Milano (MI) 
c/o  
Barbaro&Partners job consulting 
 

www.innogea.com  
info@innogea.com 
 
Direttore Commerciale  
Ing. Giuseppe Farruggia 
g.farruggia@innogea.com

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

 
Training 
Provider ECM e dei principali Fondi Interprofessionali per la gestione di percorsi formativi dedicati al 
personale sanitario aziendale. 
 
Research 
Elaborazione di studi e ricerche relativi alla qualità dell’assistenza in ambito sanitario e analisi di mercato. 
 
Marketing 
Dalla comunicazione istituzionale alle strategie di brand awareness e crescita dell'out off pocket: Brand 
Identity, Web Site, Lead Generation, Social Media Management, Campagne ADV, Contact Center. 
Tecnologie abilitanti: Web Reputation Management, Sei Soddisfatto. 
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Il percorso di formazione e inserimento
professionale in Italia di infermieri con
esperienza provenienti da tutto il mondo.

international@openjob.it

Nurses International Recruitment nasce per accogliere, supportare, affiancare e 
formare infermieri provenienti da tutto il mondo per essere inseriti nel mercato del 
lavoro italiano. 
Il team di International Recruitment mette a frutto la ventennale esperienza di Openjob-
metis nell’inserimento di infermieri provenienti dall’estero, una expertise che ha consen-
tito, nel tempo, di assumere oltre 2mila infermieri provenienti prevalentemente da Ro-
mania, Perù, Albania e India. 
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Somministrazione di lavoro a tempo determinato - Alle Aziende associate è riservato uno sconto perso-
nalizzato sulle tariffe normalmente applicate a seconda della difficoltà di reperimento della figura professiona-
le richiesta, dalla durata della missione e dal numero delle figure richieste. 
Ricerca e Selezione Permanent - Alle Aziende associate è riservato uno sconto personalizzato sulle ta-
riffe normalmente applicate a seconda della difficoltà di reperimento della figura professionale richiesta e se la 
stessa si trova sul territorio nazionale o estero. 
 
Sono escluse dall’accordo le Aziende che già beneficiano di condizioni commerciali favorevoli derivanti da ac-
cordi precedentemente stipulati.

Nurses International Recruitment 
Danilo Arcaini 
danilo.arcaini@openjob.it 
Cell. 348 4903921 
 

https://www.openjobmetis.it/it/chi-siamo/interna-
tional-recruitment 
international@openjob.it

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

Attraverso il Progetto Nurses International Recruitment, Openjobmetis si è attivata nell’individuazione di nume-
rose collaborazioni con enti e ambasciate internazionali al fine di offrire a professionisti stranieri, prove-
nienti prevalentemente da Paesi extra EU (in primis Tunisia, ma anche Brasile, Perù, Albania – dove sono già 
stati individuati anche numerosi medici – e Repubblica Dominicana) la possibilità di svolgere la propria mansio-
ne in strutture italiane, garantendo un posto di lavoro in realtà sanitarie accreditate, ma anche accoglienza logi-
stica e alloggiativa, assistenza burocratica e corsi di perfezionamento della lingua italiana, con particolare rife-
rimento all’ambito tecnico – specialistico. 

SERVIZI/OFFERTA
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Al fianco di ospedali, 
cliniche e poliambulatori, 
per una sanità privata 
efficiente e a portata di click.
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Onit Sanità, società del gruppo Onit, è frutto di oltre vent’anni d’esperienza matu-
rata nel settore delle soluzioni software dedicate al mondo della sanità. 
Una sinergia di competenze, esperienza e professionalità, messe a sistema per ren-
dere più efficiente la gestione delle strutture sanitarie private, facilitare l’operato 
dei medici e migliorare il percorso di cura dei pazienti. 
Onit Sanità accompagna le strutture sanitarie nel percorso di digitalizzazione, met-

tendo a disposizione soluzioni software di qualità, affiancandole quotidianamente nel loro operato e fornendo un servi-
zio di Customer Care caratterizzato da ampia disponibilità, rapidità e competenza nel problem solving. 
Per farlo può contare sulla forza di Onit, gruppo costituito da quattro realtà che svolgono la propria attività nel settore 
delle tecnologie informatiche e della consulenza aziendale creando valore per qualsiasi impresa in termini di strumenti, 
tecnologie e capacità di business.



Onit Sanità 
Sede Cesena 
Via dell’Arrigoni, 308 
47522, Cesena (FC) 
Sede Bologna 
Via dell'Indipendenza, 67 
40121, Bologna (BO) 

Tel. +39 0547 313110 
info@onitsanita.it 
onitsanita.it 
Responsabile Commerciale: 
 
Claudio Magnani 
cmagnani@onit.it

CONTATTI
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VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

SERVIZI/OFFERTA

La buona sanità passa anche dalla sicurezza dei dati digitali. Per questo Onit Sanità, forte dell’appartenenza a 
gruppo Onit, offre a tutti gli associati AIOP un servizio gratuito di security assessment dei sistemi informatici in 
uso presso le aziende. 
 
Un check-up per verificare lo stato di salute della cybersecurity e garantire ai pazienti, al management e al busi-
ness aziendale un adeguato livello di protezione.

Onit Sanità si rivolge al settore della sanità privata con due software principali: Klinika e On.Health 
 
Klinika è il risultato diretto di tutta l’esperienza maturata da Onit nella produzione di soluzioni software per 
ospedali privati e cliniche mediche. Le sue funzionalità consentono di semplificare ogni singolo aspetto della 
complessa gestione di queste strutture: dal primo ingresso del paziente fino alla fatturazione delle prestazioni 
erogate. 
 
On.Health è una suite software con una serie di funzionalità modulabili, così da rispondere alle esigenze di po-
liambulatori e studi medici privati di qualsiasi dimensione. Il pacchetto completo permette di gestire la struttura 
a 360 gradi, facilitando sia il lavoro dei medici che quello degli amministrativi, ma ogni poliambulatorio può 
adottare solo le funzionalità di cui necessita, integrandole con semplicità agli strumenti software che già ha in 
uso. 
 
Inoltre, Onit Sanità affianca ospedali, cliniche e poliambulatori con una serie di servizi che permettono di otti-
mizzarne la gestione a tutto tondo, come l’Help Desk dedicato e attivo 24/7, soluzioni su misura per la cyberse-
curity, strumenti per la reportistica avanzata e una consulenza mirata in materia di Business Intelligence utile a 
supportare la Direzione nel processo decisionale.



Nuova efficienza per il 
tuo ospedale attraverso 
il software utilizzato.

Appro昀tta di un potenziale di risparmio 昀no al  

50% attraverso le licenze so昀ware utilizzate 
per ottenere tutto dal tuo ristretto budget IT - per 
un e�ciente Ospedale 4.0.

https://landing.preo-ag.com/concheiro

La storia di PREO Software AG inizia nel 2005 a Salzhausen vicino ad Amburgo, in 
Germania. All’epoca non esisteva ancora un vero e proprio mercato per il commer-
cio di software usati...ma la caparbietà ripaga, soprattutto a vantaggio dei clienti 
che, grazie al nostro aiuto, hanno potuto risparmiare già milioni e milioni di euro. 
PREO è uno dei leader in Europa nel settore del commercio dei software usati, con 
oltre 30 milioni di euro di fatturato generato in tutti i paesi UE e oltre 50 dipendenti. 

Anno dopo anno aiutiamo un numero sempre crescente di aziende di medie dimensioni, gruppi internazionali, comuni e 
istituzioni sociali a tagliare le proprie spese per i software standard. È per questo che già nel 2017 Gartner ha raccoman-
dato alle aziende europee di ridurre i costi generali del software fino al 50% grazie a diverse best practice. Tra queste 
best practice, Gartner include esplicitamente la vendita delle licenze software usate. 
 
«I titolari di licenze europee dovrebbero valutare la possibilità di rivendere le licenze non utilizzate nel 
mercato dei software usati.» 
 
Oggi PREO è uno dei pochi fornitori di software usati che consente di acquistare licenze a volume in qualsiasi ambito de-
siderato con la necessaria sicurezza legale e la piena trasparenza.  
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La trasformazione digitale è una sfida importante per tutte le cliniche. Clienti rinomati come Asklepios Kliniken 
in Germania o il Centro Acquisti Ospedaliero Francese (C.A.I.H.), si affidano alle nostre soluzioni. La collabora-
zione con PREO è un sollievo per il vostro budget IT, in termini di efficienza dei costi, gestione delle licenze e so-
luzioni di licenza ibride. La completa sicurezza della conformità e la massima trasparenza di tutte le fasi della 
transazione rendono PREO ineguagliabile per qualità e credibilità. A tutti i membri AIOP offriamo sconti esclusi-
vi per i progetti comuni.

PREO Software AG 
Barmbeker Str. 2- 22303 Hamburg Germany  
Tel +49 40 429 328 - 0 
preo-ag.com/en/ 
 
Giovanni Lapenta -Key Account Manager (Italy) 
Tel.  02. 8973 1957 
Cell. +39 320.0513201 
g.lapenta@preo-ag.com

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

I 5 principali vantaggi di lavorare con PREO 
 

Profonda comprensione dei mercati europei del software usato, poiché da 15 anni stabiliamo il ritmo svol-▪
gendo un ruolo cruciale nel dare forma agli sviluppi 
vasta esperienza acquisita attraverso il trasferimento legalmente conforme di oltre un milione di licenze ▪
software 
consulenza professionale sulle transazioni di licenza e la possibilità di integrare le licenze usate in scenari di ▪
software ibrido 
capacità di cooperare, anche su grandi progetti software che coinvolgono migliaia di posti di lavoro e sedi ▪
diverse 
massima trasparenza possibile in tutte le fasi di elaborazione per i nostri clienti per garantire che l’acquisi-▪
zione sia conforme alla legge e pronta per l’audit. 

 
Prodotti che offriamo di standard (altri sono disponibili a richiesta e su progetto) 
Applicazioni: Office, Project, Visio, Creative suites, Acrobat, Photoshop, etc… 
Server: Windows server (datacenter, standard, enterprise, cals, ecc…), Exchange server, SQL server, Share-
Point server, etc… 
Sistemi Operativi Windows: Windows 10 (professional, enterprise), upgrade o sistemi completi

SERVIZI/OFFERTA
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Fondata in Olanda nel 1960, Randstad è oggi la società leader al mondo nei servizi 
per le risorse umane. Specializzata nella ricerca, selezione e formazione del perso-
nale, Randstad è presente in Italia dal 1999 e conta oggi più di 300 filiali. 
Dal 2020 inoltre è presente in Italia anche con la divisione randstad medi-
cal con più di 30 filiali specializzate in ambito sanitario. 

La nostra consolidata esperienza nel settore socio-sanitario garantisce soluzioni mirate ed efficaci dedicate alle aziende 
private e pubbliche. 
Abbiamo costruito un network di candidati su profili specifici e progettato percorsi di formazione mirati. 
 
FOCUS PROFILI 

Medici ▪
Infermieri ▪
operatori socio sanitari ▪
fisioterapisti ▪
tecnici e figure affini ▪
odontoiatri ▪
personale amministrativo ▪

L’AZIENDA
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Randstad  
randstad.it 
Andrea Migliorati 
andrea.migliorati@randstad.it 
Cell .340.0653544

CONTATTI

Staffing: somministrazione di lavoro a tempo determinato ▪
Staff Leasing: somministrazione di lavoro a tempo indeterminato.  ▪
Health School: Formazione professionalizzante in ambito sanitario e percorsi ECM ▪
Reclutamento internazionale di professionisti in ambito sanitario (infermieri, Medici)▪

SERVIZI/OFFERTA
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Con le soluzioni di 
SYS-DAT SANITA’ hai
strumenti funzionali e
integrati tra loro che

migliorano la  produttività
della tua struttura sanitaria

Gestione Poliambulatorio
Laboratorio Analisi
Gestione Ricoveri
Gestione Ospiti
Gestione Sale Operatorie
Gestione del Farmaco
Fascicolo Sanitario Elettronico
Firma digitale
Conservazione a norma
Flussi di rendicontazione SSN
Soluzione RIS-PACS
Soluzione Mobile
Fatturazione Elettronica

Gestione amministrativa
Sistema contabile
Magazzino/Economato
Business Intelligence
Controllo di Gestione
Archiviazione documentale
Sicurezza & Privacy
Human Resources
Prenotazioni On Line
Tracciamento pazienti blocco
operatorio
Marketing & Comunicazione
CRM
Tecnologia RFId

30 anni di esperienza in software
gestionali per la sanità privata

02 967 18 1

info@sysdatsanita. i t www.sysdatsanita. i t

Saronno (VA) - Italy

SOFTWARE PER CASE DI CURA E DI RIPOSO, AMBULATORI E LABORATORI ANALISI  
 
Sys-Dat Sanità, azienda del Gruppo Informatico Siges, lavora su tutto il territo-
rio nazionale nel settore TMT (Technology, Media & Telecommunications) da ol-
tre trent’anni. Una software house che opera nel campo della progettazione, rea-
lizzazione e manutenzione del software per il mercato sanitario (case di cura, case 

di riposo, ambulatori, laboratori). 
 
La missione di Sys-Dat Sanità è di fornire soluzioni “chiavi in mano” alle strutture sanitarie, con una gamma di 
servizi e prodotti “ALL IN ONE” in grado di assolvere a tutti gli obblighi di legge in materia socio-sanitaria e accredi-
tarsi come fornitore unico, con un risparmio di tempo e costi, rimuovendo l’oneroso lavoro di gestione e coordinamento 
dei vari fornitori ed il rimpallo di eventuali responsabilità. 
 
Sys-Dat Sanità può contare su un gruppo di specialisti, nelle varie aree funzionali e tecniche, con anni di espe-
rienza in ambito sanitario. Un forte valore aggiunto consiste proprio nella sinergia fra i vari team di consulenti e pro-
fessionisti altamente specializzati in grado di fornire le migliori soluzioni per agevolare il lavoro quotidiano. 
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La maggior parte delle strutture sanitarie impiega il loro tempo nel gestire pratiche burocratiche e tutti gli 
aspetti legati alle applicazioni richieste dalle singole regioni per gli accreditamenti SSN. Pertanto scegliere un 
software gestionale (Sys-Clinique e Sys-Riposo) fruibile e all’avanguardia porta alla struttura un ri-
sparmio sia di tempo che di denaro, semplificando tutte le procedure. 
In virtù di un’esperienza trentennale nel settore dell’Information Technology per la sanità privata (case di cura, 
case di riposo, ambulatori, laboratori), Sys-Dat Sanità è in grado di fornire ai clienti servizi e prodotti 
completi e assicurare la massima garanzia per quanto riguarda la sicurezza, gli adempimenti agli obblighi 
di legge, l’affidabilità degli impianti e del software. 
Avere a disposizione le migliori soluzioni che soddisfano al meglio ogni tipo di esigenza rende più com-
petitiva la struttura sanitaria.

Sys-Dat Sanità srl 
Via G. Ferrari 21/C  
21047, Saronno (VA) 
Tel. 02.967181 – Fax 02.96718426 
 info@sysdatsanita.it 
 www.sysdatsanita.it 
 
Marketing Manager 
Maria D’Aloia (Tel. 02.96718.476 – Cell 340.9180283 - email: daloia.maria@sigesgroup.it)

CONTATTI

VANTAGGI PER GLI ASSOCIATI

In virtù di un’esperienza trentennale in ambito sanitario, Sys-Dat Sanità offre:  
 

Un sistema gestionale (Sys-Clinique e Sys-Riposo) completo e modulare per ogni tipo di esigenze ▪
delle strutture sanitarie 
 Un’ampia scelta di moduli software per le specifiche esigenze operative (SYSBI-Business Intelligence e ▪
Controllo di Gestione, Gestione del Personale e Rilevazione Presenze, Sistema Contabile e Magazzino, So-
luzioni Web etc) 
Un elevato livello di servizi e prodotti personalizzati e ritagliati su misura per ogni tipo di struttura sa-▪
nitaria (case di cura, case di riposo, ambulatori, laboratori) 
 Soluzioni sempre allineate alle nuove normative di legge e nel pieno rispetto degli obblighi in mate-▪
ria di privacy e fatturazione elettronica 
 Un team di specialisti con esperienza pluriennale e certificata sulla consulenza Privacy & Sicurezza ▪
per fornire soluzioni e prodotti completi che coprono tutte le tematiche legate alla nuova normativa GDPR 
 Un servizio di assistenza e consulenza a 360° con specialisti e tecnici altamente qualificati e preparati ▪
alle nuove normative in ambito socio-sanitario 
La progettazione, fornitura e assistenza di strumenti HW a supporto delle soluzioni informatiche ▪
Un servizio di formazione professionale per tutti gli operatori del settore sanitario rivolto alla cono-▪
scenza e all’utilizzo della procedura.

SERVIZI/OFFERTA
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VOISIS - Soluzioni per la refertazione vocale 
Voisis realizza, da oltre quindici anni, soluzioni per la refertazione vocale in ambito 
medicale. Partendo dal paradigma “parlare è più veloce che scrivere” i prodotti 
e le competenze si traducono in risultati concreti, misurabili di incrementi di effi-

cienza, riduzione di tempi e costi, aumenti di produttività. I vantaggi di un sistema di riconoscimento vocale: 
Riduzione del tempo di rilascio del referto ▪
Pazienti più soddisfatti grazie alla rapida disponibilità dei referti ▪
Miglior livello qualitativo del referto ▪
Riduzione dei costi per l’azienda.▪
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Voisis  
Via Carducci 39- 20099 Sesto S. Giovanni (MI) 
www.voisis.it 
info@voisis.it 

Claudio Perego 
+039 02 87367412 
Cell.: +039 393 8866456 
claudio.perego@voisis.it

CONTATTI

Voisis è un’azienda italiana in grado di offrire soluzioni hardware, software o Web per risolvere ogni tipo di 
esigenza. 
 
Le soluzioni che proponiamo sono le seguenti: 

 VoisisCloud. Il sistema è installato sui server di Voisis ed è utilizzabile come servizio tramite Internet. Il ▪
collegamento con il server avviene comunque utilizzando crittografia SSL (https). 
 VoisisWEB. Il server è in ambiente privato, ossia il sistema viene installato sui server del cliente. Questi ▪
possono essere interni all’azienda oppure presso una sala server esterna (cloud privato). 
 VoisisMed. La soluzione viene installata sulla postazione di lavoro Windows. ▪
 VERA. Dispositivo portatile che non richiede installazione di software sulla postazione locale. ▪

 
Tutti i prodotti si caratterizzano per: 

Non richiedere integrazione con i sistemi informativi: ciò permette una sensibile riduzione nei tempi di av-▪
viamento. 
Non richiedere addestramento vocale o del vocabolario: ciò permette di utilizzare il sistema immediata-▪
mente. 
Garanzia dell’investimento. Le nostre soluzioni sono indipendenti dal sistema gestionale. ▪
Disponiamo di VERA, l’unico dispositivo portatile (nostro brevetto esclusivo) per la refertazione vocale. ▪

SERVIZI/OFFERTA
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Studi indipendenti dimostrano che l’adozione di queste soluzioni permettono una riduzione dei costi di referta-
zione fino al 50%, e una riduzione dei tempi anche superiore a 5 volte, a tutto vantaggio del tempo da dedicare 
ai Pazienti e per una maggiore produttività  
Offriamo la possibilità di attivare gratuitamente una licenza temporanea di valutazione in modo da riscontrare 
direttamente i vantaggi derivanti dall’uso delle nostre soluzioni. 



 Aiop  
Associazione Italiana Ospedalità Privata 

via Lucrezio Caro, 67 00193 Roma 
+39 06 32 15 653 
www.aiop.it


